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Brief an die Aktionare

Liebe Aktionarinnen und Aktionare,

unsere Technologien sind Werkzeuge, um neue und bessere Produkte herzustellen. Zum Beispiel
sparsame Motoren, leistungsfahige Elektronikbauteile, wirksamere Medizintechnik oder eine perfekte
Oberflachenveredelung. Jede dieser Errungenschaften ist nicht einfach das Ergebnis eines Messvor-
gangs. Es ist das Ergebnis eines unternehmerischen Zieles, das sich oft nur durch eine technische
Innovation I6sen lasst. Hinter einer solchen Losung steckt mehr als Technologie — der SchlUssel liegt
im sinnvollen, wirtschaftlichen Einsatz. Messwerte allein sind nichts, nur die richtige Nutzung der
Technologie entscheidet Uber den Erfolg.

Die Losung auf Knopfdruck — in den meisten Fallen ist ein solches Versprechen entweder unserios
oder es lasst sich nur im einfachen und tberschaubaren Laborumfeld anwenden.

Die NanoFocus AG arbeitet als hochqualifiziertes Ingenieurunternehmen im Bereich industrieller Pro-
zesstechnik. Das Wissen um den zielfihrenden Einsatz unserer Messsysteme und Sensoren ist Teil
unseres Erfolges. Unser tiefes Verstandnis der technischen und wirtschaftlichen Prozesse unserer
Kunden beruht dabei auch auf der Erfahrung einer fast zwanzigjahrigen Firmengeschichte und der
erfolgreichen Partnerschaft mit vielen namhaften Unternehmen.

Deshalb vertrauen uns grofde internationale Hersteller, wenn es um eine nachhaltige Verbesserung
von Produktionsprozessen geht, wenn kompetentes Ingenieurswissen gefragt ist und wenn Mess-
systeme zum Einsatz kommen, die wirklich mehr kénnen und die echte wirtschaftliche Vorteile bringen.
Mit der industriellen Messtechnik von NanoFocus haben unsere Kunden die richtigen Werkzeuge,
um in ihren qualitatskritischen Fertigungsprozessen die grundlegenden Fragen nach Effizienz und
Qualitatssicherung zu beantworten.



Hochglanzprospekte und \Werbeversprechen |6sen kein
Messproblem, und das sehr positive Feedback, die hohe
Kundentreue und die langjahrigen erfolgreichen Entwicklungs-
partnerschaften bestatigen uns fast taglich, wo flr unsere
Kundenunternehmen der Schlissel zum wirtschaftlichen Erfolg
liegt: in solider Ingenieursarbeit, genauer Branchenkenntnis
und in der Fahigkeit, komplexe Zusammenhange zu verstehen
und nachhaltig zu optimieren. Diese Werte mochten wir
auch weiterhin leben: die Nahe zum Kunden, der Dialog auf
Augenhohe und der unbedingte Wille zu einer langfristigen,
vertrauensvollen Kooperation. Ich bin fest davon Uberzeugt,
dass ein Begriff wie Wertarbeit sich niemals Uberholt —im
Gegenteil. Und ich glaube, dass im Zusammenspiel aus einer
fairen, partnerschaftlichen Unternehmenskultur und einer
bemerkenswerten technologischen Leistungsfahigkeit der
Kern der NanoFocus AG liegt.

Es ist genau dieser Weg, den wir aus Uberzeugung weiter
gehen. Mit wachsendem Erfolg, mit dem grol3en Einsatz aller
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter und auch mithilfe unserer
Aktionarinnen und Aktionare.

Mit freundlichen GrifRen Dipl.-Phys. Jiirgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO)
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Jurgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO) und Vorstandssprecher




Joachim Sorg Dipl.-Phys. Jiirgen Valentin Dipl.-Ing. Marcus Grigat
Vorstand Administration, Finanzen Vorstand Technologie (CTO) Vorstand Operations (COO)
und Controlling (CFO) und Vorstandssprecher
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Interview mit dem Vorstand

Die NanoFocus AG konnte das Jahr 2012 mit einer Umsatzsteigerung von

9 % abschlieBen, auch EBIT und Nettoergebnis konnten gesteigert werden.

Sind Sie mit dem Jahr 2012 und dem Ergebnis zufrieden?

Jurgen Valentin: Auf jeden Fall. Die Unternehmenszahlen zeigen, dass wir kontinuierliche,
solide Arbeit leisten. Wir haben uns in den letzten beiden Jahren in vielen Bereichen
auf ein gutes Niveau bewegt. Das sehen wir vor allem als Ausgangsbasis flr unsere
weitere Entwicklung. Was man an den reinen Unternehmenszahlen nicht so leicht sieht,
sind die groRen Projekte mit langen Laufzeiten. Da wir zunehmend im industriellen
Produktionssektor Full fassen, bewegen wir uns aktuell in Planungszeitrdumen, die
schon vor 2012 begannen und auch weit Gber das Jahr 2013 hinausgehen.

Joachim Sorg: Aus betriebswirtschaftlicher Perspektive sind wir zufrieden, mit dem
Jahresabschluss kénnen wir gut leben. Es ist aber wichtig, dass man von aufRen auch
die enorme Aufbauarbeit sieht, die wir in den letzten Jahren geleistet haben und die
bereits erfolgreich in den Unternehmenszahlen verarbeitet ist. Auch wenn der Standard-
bereich einen sehr wichtigen Sockel flr uns bildet, sind wir heute als klar aufgestelltes
Mittelstandsunternehmen im grof3en Projektgeschaft angekommen. Dies ist planbarer
und margenstarker.

Was bedeutet das flir 2013? Wie macht sich ein Schwerpunkt im Projektgeschaft
in der Jahresplanung bemerkbar?

Jurgen Valentin: Die Anfragesituation ist nach wie vor stabil und stellt sich bislang
grundsatzlich so dar wie in 2012. Einige groRere Projekte sind derzeit noch nicht reali-
siert und das macht sich naturlich in den schwankenden Quartalsumséatzen bemerkbar.
Das wird sich zum Jahresende sicherlich ausgleichen. Unsere technologische Basis ist
unverandert stark. Wir haben neue Produkte und kompaktere Sensoren entwickelt sowie
neue Anwendungsbereiche erschlossen. Wir sind optimistisch, die neuen Systeme und
Sensoren weiterhin auch an unsere Stammkunden zu verkaufen.

Marc t: Das ist ein wichtiger Punkt. Ein GroRteil unseres Geschéfts ist Stammkun-
dengeschaft und die Anfrage dieser wichtigen Kunden ist sehr hoch. Allerdings bewegen
sich viele dieser Anfragen und Auftrage aufgrund des Projektgeschafts eben nicht im
Standardbereich. Unsere Stammkunden sind langfristige Projektpartner, international
agierende Konzerne, und die Abarbeitung dieser Projekte kann sich deshalb tUber ldngere
Zeitrdume erstrecken.

»Wir haben uns einen erheblichen Stan-
dard erarbeitet und unsere Technologie
hat einen hohen Stellenwert bei den
Unternehmen. Wir werden zu Recht

als ein sehr zuverlassiges deutsches
Hightech-Maschinenbauunternehmen
wahrgenommen.«

Dipl.-Ing. Marcus Grigat
Vorstand Operations (COO)




»In vielen Kooperationen sind wir fast so
etwas wie die verlangerte Werkbank, der
Innovationslieferant der Unternehmen.
NanoFocus-Technologie ist fur viele
Unternehmen das Ticket fur Zukunfts-
sicherheit und Technologievorsprung.«

Joachim Sorg
Vorstand Administration, Finanzen und Controlling (CFO)

Die Arbeit mit internationalen Konzernen bedingt flir NanoFocus sehr hohe
Anforderungen an Technologie und Projektentwicklung.

Marcus Grigat: Mit Sicherheit, aber das konnen wir leisten, sonst wiirden diese Unterneh-
men ja nicht auf uns setzen. Wir miissen immer einen groRen technologischen Vorsprung
haben. Das erwarten diese Kunden, denn es sind Konzerne, die selbst kontinuierlich an
Innovationen arbeiten. Unsere Partner wie VW, BMW, ThyssenKrupp Steel oder Samsung
erwarten technologische Spitzenprodukte, hohe Investitionen in die Entwicklung und
einen ausgezeichneten Support. Hier missen wir das Tempo der Kunden mitgehen. Wir
haben uns Uber die letzten 15 Jahre einen erheblichen Standard erarbeitet und unsere
Technologie hat wirklich einen hohen Stellenwert bei den Unternehmen. Wir werden
zu Recht als ein sehr zuverlassiges deutsches Hightech-Maschinenbauunternehmen
wahrgenommen.

Wie hat sich vor diesem Hintergrund die strategische Ausrichtung der
NanoFocus AG in 2012 und 2013 entwickelt? Wo sehen Sie sich im
wirtschaftlichen Umfeld Deutschland?

irgen Valentin: Der direkte Kontakt mit unseren Kunden macht den Standort Deutschland
natUrlich sehr wichtig flr uns, hier agieren wir als ein Innovations- und Expansionspart-
ner. NanoFocus ist schon seit vielen Jahren als solider Zulieferer fir qualitatskritische
Produktionsbereiche etabliert. So gesehen sind wir unserer grundlegenden Ausrichtung
immer treu geblieben. Man muss einfach sehen: Wir haben es mit Hochtechnologie zu
tun, wir sind kein »Science Fiction« und wir sind auch nicht von PR- und Spekulations-
blasen in irgendwelchen Technologiesektoren abhangig. Wir bedienen in grol3er Breite
die unterschiedlichsten Branchen. Wir haben bestimmte Schwerpunkte, die wir sehr
professionell mit Prozesswerkzeugen ausstatten. In jedem dieser Bereiche sind wir
federfihrend und technologisch an der Spitze. Fir unsere Kunden haben wir genau die
leistungsfahigen Prozessinstrumente, die vor dem Hintergrund der groRen Themen wie
Energiedebatte und Miniaturisierung immer starker von den GroRkonzernen nachgefragt
werden. Ich bin mir sicher, dass wir auch in Zukunft weiter wachsen werden.

Joachim Sorg: Das bedeutet auf jeden Fall ein organisches Wachstum, denn wir
entwickeln uns gemeinsam mit unseren Projektpartnern. In vielen Kooperationen sind wir
fast so etwas wie die verlangerte Werkbank, der Innovationslieferant der Unternehmen.



Die Etats, die in unsere Spitzentechnologie investiert werden, sind die Innovationsbudgets. NanoFocus-Technologie
ist fir viele Unternehmen das Ticket fir Zukunftssicherheit und Technologievorsprung.

Ein Bereich, der hier in den letzten beiden Jahren besondere Bedeutung fiir NanoFocus hatte,
ist die Automobilbranche.

Wir haben im Automobilbereich einfach einen guten Kundenstamm. Verschiedene Konzerne wie
Volkswagen, BMW und Daimler signalisieren deutlich, dass sie an einem weiteren Ausbau interessiert sind. Die
Zahlen sind gut, hier gibt es noch groRRes Potenzial fir uns, das wir in den kommenden Jahren realisieren kdnnen.

Ja, was die AutomobilgrofRkunden anbelangt, geht es flir uns vor allem um einen weiteren Ausbau.
Wir bekommen Anfragen von anderen Standorten und wir sind auch intensiv in Gespréchen mit anderen internationalen
Herstellern. Da kann sich schnell eine Erweiterung unseres Kundenkreises ergeben. Zurzeit haben wir die aktivste
Zusammenarbeit natlrlich mit VW und BMW. Hier sehen wir seit einigen Jahren, dass unsere Spezialmaschinen,
die wir fur die Automobilbranche entwickelt haben, besonders stark nachgefragt werden. Von daher ist es natlrlich
unsere Strategie, diesen Markt weiter zu beliefern und die Aktivitaten auszubauen. Das Know-how, das wir durch
diese Spezialldsungen erhalten, ist flr uns in vielen Fallen auch auf andere Bereiche und Branchen Ubertragbar. Wir
profitieren also in mehrfacher Hinsicht.

Man muss sehen, dass wir technologisch nicht an eine bestimmte Branche gebunden sind. Unsere
3D-Oberflachenmesstechnik und unser Wissen von der Charakterisierung technischer Oberflachen sind fir sehr viele
Branchen lukrativ. Die Bereiche Forensik und Medizin sind ja zum Beispiel seit vielen Jahren sehr wichtige Anwendungs-
bereiche fur NanoFocus-Technologie. Hier haben wir ebenfalls groRe Entwicklungs- und Wachstumsperspektiven.
Dabei hat der Medizinbereich langere Entwicklungszyklen und Testphasen als der Automobilsektor. Hier sind wir
in einige interessante Projekte eingebunden, die grundsatzlich zu groRen Umsatztragern fir uns werden kdnnten.

Was bedeuten diese Strukturen und Ausrichtungen fur Ihre Vertriebsstrategien? Das Thema Vertrieb
war ja in den letzten Jahren immer wieder ein Schltsselthema fiir NanoFocus.

Ja, und das ist es noch immer. Gerade aufgrund der Vielschichtigkeit unseres Geschéaftsmodells
ist der Aufbau von leistungsstarken Strukturen eine Herausforderung. Bei diesem Thema sind wir mittlerweile ein
gutes Stlick weitergekommen. Wir konnten den Vertrieb personell und qualitativ verstarken und wir wissen genau,
wo wir hinwollen. Eine gewisse Konzentration auf unsere lukrativen Spezialmaérkte ist wichtig, um unser Wachstum
auszubauen. Dazu gehéren ein gutes Key-Account-Management und eine detaillierte Branchenexpertise. Diese haben
wir unter anderem in unseren drei zurzeit wichtigsten Gebieten Automobilbau, Forensik und Halbleitertechnik. Auch
im Medizinsektor sehen wir in den néchsten Jahren unverandert groRe Geschaftschancen.

Interview




»FUr unsere Kunden haben wir die
leistungsfahigen Prozessinstrumente,
die vor dem Hintergrund der Themen
wie Energiedebatte und Miniaturisierung
immer starker von den Grofskonzernen
nachgefragt werden.«

Dipl.-Phys. Jiirgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO) und Vorstandssprecher
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Hinzu kommt unser Standardbereich. Das sind Messsysteme, die universell einsetzbar
sind, vergleichbar mit einem Rasterelektronenmikroskop, wenn auch technologisch viel
fortschrittlicher. Hier steht also wirklich das einzelne Produkt im Vordergrund, nicht
eine bestimmte Branche oder Anwendung. Fir uns bedeutet das klassischen Vertrieb
und Lead-Management.

Das sind unsere zwei Saulen: zum einen fachliche Konzentration auf Spezialmarkte,
die durch Innovationspartnerschaften entwickelt werden, und zum anderen effektives
Lead-Management flr Standardgerate.

Neben dem Vertrieb ist auch der Ausbau und die Professionalisierung Ihres
Managementsystems in den letzten Jahren immer ein vorrangiges internes
Projekt fir NanoFocus gewesen.

Marcus Grigat: Das ist ein wichtiger Bestandteil unserer Ausrichtung auf das Geschaft
mit GroRkunden. Unsere Partner erwarten nicht nur die leistungsfahigen Technologien, die
sie von NanoFocus kennen, sondern auch, dass gewisse Managementsysteme etabliert
sind. Im internationalen Raum ist der Nachweis bestimmter Standards obligatorisch.
Die Zertifizierung nach ISO 9001, die wir in 2011 absolviert haben, war hier sicher der
wichtigste Schritt. Auchin 2012 wurde die ISO 9001 wieder erfolgreich bestatigt. Doch
dasistnurein Teil eines »Gesamtpaketes«, ein Baustein fir ein integriertes Management,
das wir Schritt fir Schritt bei uns umsetzen werden. Schlieflich profitieren wir auch in
unseren Ablaufen und unserer Produktivitdt ganz erheblich davon.

Die NanoFocus AG wurde nun auch nach OHSAS 18001 zertifiziert.

Gehort das zu diesem Gesamtpaket?

Marcus Grigat: Genau. OHSAS kommt aus dem angelsédchsischen Raum und ist ein
Zertifikat, das hauptsachlich den Bereich Arbeitssicherheit umfasst. Es ist wichtig,
dass wir unseren Kunden signalisieren, dass wir nicht nur die Qualitat der Produkte
und Prozesse regelmaRig Gberwachen, sondern auch gleichzeitig die Arbeitssicherheit.
OHSAS ist deshalb tatsachlich ein wichtiger Baustein, um das Managementsystem
weiter auszubauen und um in der Kundenwahrnehmung als professioneller Partner
zu gelten. Das ist fUr uns unerlasslich. Es ist aber auch fir die Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter ein wichtiges Thema. Wir sind ein Hightech-Unternehmen mit einigen
sensiblen Bereichen in Sachen Arbeitssicherheit. Da ist es wichtig, entsprechende
Schulungen und Sicherheitsmafinahmen auf einem hohen Niveau zu halten. Das hat
auch etwas mit Arbeitszufriedenheit zu tun.



Interview

Das passt auch zu dem ausgepragten Engagement bei den Themen Work-Life-Balance

und Mitarbeiterfairness.

Marcus Grigat: Das kann man durchaus so sehen, ja. Wir sind eine ausgezeichnete »Fair Company« und wir beteiligen
uns an umfassenden Untersuchungen und Férdermalinahmen wie GeMiNa zur Steigerung der Work-Life-Balance.
Sicherheit und Mitarbeiterzufriedenheit gehdren hier auf jeden Fall zusammen. Es gibt sicher noch andere Themen
und Zertifikate, mit denen wir in Zukunft die internen Strukturen und Ablaufe weiterentwickeln kdnnen. Ich denke, das
ist das entscheidende Stichwort fiir NanoFocus: kontinuierlicher Verbesserungsprozess. Den wollen wir vorantreiben
und sichtbar machen.

Zum Abschluss noch ein Blick auf das Borsenparkett. Die NanoFocus AG hat in 2012 einen

Designated Sponsor mandatiert. Was ist der Hintergrund dieser MaBnahme?

Joachim Sorg: Letztlich geht es dabei darum, die nachhaltige Attraktivitat der Aktie, vor allem flr institutionelle Investoren,
langfristig zu erhéhen. Alleine die fortlaufende Handelbarkeit auf Xetra ist dafir ein Muss. Aus Kostengriinden hatten
wir nur eine so genannte , fortlaufende Auktion mit Sponsor” (FAMS) —das ist aber nicht von der gleichen Qualitat. Die
NanoFocus AG ist ein etabliertes Unternehmen mit technologisch hochwertigen Produkten und einem renommierten
Kundenstamm. Doch an der Boérse gehoren wir noch zu den kleineren Nebenwerten, das muss man berticksichtigen. Als
so genannter Small- oder MicroCap in einem Hochtechnologieumfeld verfligen wir Uber eine vergleichsweise geringe
Liquiditat in der Aktie. Das flihrt bei relativ geringen Transaktionen schnell zu Gberproportionalen Kursschwankungen.
Um dies auszugleichen und unserer Aktie sukzessive eine dem Geschaftsmodell angemessen solide Handelbarkeit
zu geben, haben wir die Stiddeutsche Aktienbank AG als Designated Sponsor mandatiert. Mit dieser Entscheidung
haben wir das bisherige gute Geschaftsverhaltnis basierend auf zwei KapitalmaRnahmen intensiviert. Damit schaffen
wir fur institutionelle, aber natUrlich auch flr private Investoren weitere Anreize, in NanoFocus zu investieren.
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Unternehmenskultur &
Technologie

Der Technologievorsprung, den die NanoFocus AG ihren Kunden sichert,
istimmer auch das Resultat gemeinsamer Ziele und das Ergebnis einer
vertrauensvollen und zuverlassigen Zusammenarbeit. Unsere Technolo-
gien sind Werkzeuge, die dem Kunden bessere Produkte ermdglichen.
Wir wissen, dass Prozessverstandnis und hohe Beratungskompetenz die
wichtigsten Grundlagen fir langfristigen Kundennutzen sind. Deshalb
besteht Erfolg fir uns aus zwei Elementen: technologischem Wissen
und einer Kultur des Dialogs und der Kooperation.







Dr. Josef Frohn
Partnermanagement,
NanoFocus AG

Der psurf cylinder: eine Entwicklung auf Basis

einer Kooperation mit der Automobilindustrie.

Am Anfang der Innovation stand ein branchenweiter Bedarf
nach einer neuen, schnellen und vor allem zuverlassigen
Methode zur Messung und Analyse von Zylinderlaufflachen.
Aus diesem Grund wurde ein firmenUbergreifender
Arbeitskreis fihrender deutscher Automobilhersteller ins
Leben gerufen und unter der technologischen Federfiihrung
von NanoFocus konnte 2004 die erste funktionstiichtige
Version des psurf cylinders vorgestellt werden.

Der psurf cylinder hat den weltweit hdchsten
Leistungsstandard.

Der psurf cylinder erfasst optisch die 3D-Oberflachenstruk-
tur von Zylinderlaufflachen und liefert notwendige Kenn-
werte flr eine Optimierung des Herstellungsprozesses.
Die erfassten Oberflachenstrukturen sind entscheidend fir
Leistungsfahigkeit und Effizienz. In enger Zusammenarbeit
mit grofRen Automobilherstellern wurde das Messsystem
deshalb fortlaufend verbessert. Das NanoFocus-System
wird heute eingesetzt bei der Abnahme und Einstellung
neuer Produktionsanlagen und-verfahren, bei der Entwick-
lung neuer Motoren, der Untersuchung von Schadensfallen
und zur Prozesskontrolle in der Produktion.

»Wir kdnnen mit dem psurf cylinder schnell und
zerstorungsfrei 3D-Oberflachendaten erfassen,
und das in einer Weise, wie es so vorher nicht
moglich war. Das Know-how von NanoFocus ist
in diesem Bereich deshalb sehr bedeutend fiir
uns. Bemerkenswert ist aber auch die dul3erst
angenehme Zusammenarbeit mit NanoFocus. Die
Kommunikation ist unkompliziert und die Ansprech-
partner sind sehr kompetent. Komplexe Probleme
werden ausfihrlich miteinander diskutiert, bis man
eine Losung findet. Man merkt, dass man sich
auch langfristig auf NanoFocus verlassen kann.«

Dipl.-Ing. Stefan Rubach, Volkswagen AG,
Technische Entwicklung/Messtechnik




Die Volkswagen AG setzt bei der Optimierung

der Motorenherstellung auf die Kompetenz der
NanoFocus-Ingenieure.

Anders als in manchen Laboren und kleineren Fertigungs-
umgebungen sind die Anforderungen und Praxisbedin-
gungen bei der Motorenherstellung in vielen Fallen zu
komplex fir technologische Lésungen »von der Stange«.
Deshalb stehen die Fachleute von NanoFocus langfristig zur
Verfligung, um den technologischen Vorsprung der Kunden
nachhaltig zu sichern und eine Weiterentwicklung der
industriellen Messtechnik zu ermoglichen. Der erfolgreiche
Einsatz des psurf cylinders durch die Volkswagen AG ist
ein gutes Beispiel fir den langfristigen Nutzen, aber auch
fir das hohe Niveau und die technologische Qualitat einer
solchen Partnerschaft.

Zeitersparnis, Genauigkeit und Flexibilitat sind

flir VW entscheidende Argumente fiir den psurf
cylinder und die Zusammenarbeit mit NanoFocus.

In der Produktion bedeutet der psurf cylinder fur VW
vor allem einen groRen Zeitvorteil. Die Kontrolle der
Zylinderlaufflachen erfolgt wesentlich schneller, ohne
dass Abstriche bei der Messgenauigkeit gemacht wer-
den mussen. Fir VW sind die Daten von NanoFocus
heute eine entscheidende Grundlage fir Fertigung und
Qualitatskontrolle.

Der NanoFocus psurf cylinder ist ein
optisches 3D-Oberflachenmesssystem zur
berthrungslosen Messung der Oberflache
von Zylinderlaufbahnen.

Beschichteter
Kolben

AluSil

Magazin

usurf cylinder

Der Einsatz der Technologie erfolgt in Bereichen, in
denen es darum geht, ein Unternehmen technologisch
weiterzuentwickeln. Doch Messaufgaben und Um-
gebungsbedingungen koénnen sich in der Produktion
fortlaufend &ndern. Die Mitarbeiter von NanoFocus
gehen deshalb auf die Winsche der VW-Ingenieure ein
und unterstltzen sie bei Anpassungen. Sie sorgen fir
eine normgerechte Anwendung des Messverfahrens
auch unter wechselnden Bedingungen und erarbeiten
gemeinsam mit den Anwendern geeignete Kennwerte
fir den Qualitatssicherungsprozess.

Im Gegensatz zu anderen
Verfahren liefert die psurf-Tech-
nologie aussagekraftige Mes-
sungen und Analysen in wenigen
Sekunden. Einfache Bedienung
und intelligente Software sorgen
fir maximale Effizienz.



Marta Szwejda
Applikationsingenieurin,
NanoFocus AG

B

Optische 3D-Messsysteme sind die Schllsseltechnologie
fur eine kosteneffiziente Massenproduktion.

Herkdmmliche zweidimensionale Rauheitsmessungen
liefern durch das Fehlen der dritten Dimension nur unvoll-
standige Daten. Bestimmte Fehler und Strukturabweichun-
gen kénnen so nicht erkannt werden, ein uneinheitlicher
Qualitatsstandard und ein moglicher spaterer Ausfall der
Bauteile sind die Folge. Im unglnstigsten Fall fiihrt dies
zu teuren Rickrufaktionen.

usoft metrology

Bei der 3D-Oberflachenkontrolle, wie sie mit Systemen
der NanoFocus AG durchgefiihrt werden kénnen, sind die
Messdaten vollstandig und durch die dreidimensionale
Erfassung besonders aussagekréftig. Eine optimale
Qualitatssicherung wird méglich, ohne Ausfall und ohne
negative Folgekosten.

Industrielle Messtechnik erfordert
branchenspezifisches Detailwissen.

Know-how, Erfahrung und technologisch fortschrittliche
Messtechnologie sind auf viele Branchen (bertragbar —das
konkrete Messsystem ist es nur selten. Die Unterschiede
beider Herstellung und den entsprechenden Messanfor-
derungen bei Solarzellen, Rasierklingen oder Halbleiterele-
menten, um nur drei Beispiele zu nennen, sind zu groR3,
um mit ein und derselben technologischen Konfiguration
gelost zu werden. Kompetenzin industrieller Messtechnik
verlangt deshalb eine genaue Kenntnis branchenspezi-
fischer technologischer Details, Messbedingungen und
Produktionsablaufe.

Die Mess- und Ansteuerungssoftware psoft metro-
logy liefert aussagekraftige 3D-Darstellungen der
Messergebnisse mit Intensitatsoverlay und erfullt
hochste Anspriiche an Ruckflhrbarkeit und Norm-
konformitat. Automatisierte Messreihen sind dank
der Snapshot-Technologie moglich —psoft metrology
regelt alle Einstellungen wie den Fokusbereich und
die Helligkeit.




Die NanoFocus AG hat fir jede Anwendung die beste
Messlosung—von der Elektronik- und Halbleiterproduktion
bis zur Photovoltaik oder der Medizintechnik.

Technologisch sind viele unserer Messvorgéange verwandt,
beruhen sie doch alle auf unseren patentierten Basis-
technologien psurf, usprint und uscan. Dennoch stecken
hinter der Oberflachencharakterisierung von Solarmodulen
andere Herausforderungen als bei der Einhaltung geo-
metrischer Toleranzen auf einzelnen Elektronikbauteilen.
Wieder andere Anforderungen gibt es beispielsweise bei
der Uberpriifung reaktiver Substanzen auf medizinischen
Biosensoren.

In der fast 20-jahrigen Firmengeschichte haben unsere
Ingenieure Erfahrungen in unzdhligen Anwendungs-
szenarien gesammelt — von der Automobilindustrie bis
zur Sicherheitstechnik. Und neben den industriellen Grof3-
einsatzen wird unsere Messtechnik sogar bei der Be-
stimmung fossiler Knochen oder der Echtheitsprifung
an Kunstwerken eingesetzt.

Magazin

Das Anwendungswissen und die Referenzen auf vielen Spezialgebieten
bilden die Grundlage unseres technologischen Vorsprungs.

Automobilindustrie

Mikrosystemtechnik

-

Sicherheitstechnik Solartechnik Werkzeugbau

NanoFocus-Systeme finden weltweit (iberall dort Verwendung, wo mit hochgenauer
optischer 3D-Oberflachenanalyse qualitatskritische Strukturen schnell und effizient
vermessen und analysiert werden muissen. )




Technologien pragen

Dr.-Ing. Gerd Jakob
Leiter Forschung und
Entwicklung,

\ NanoFocus AG /

Die NanoFocus AG ist seit 1997 ein Pionier des
technologischen Fortschritts bei der Entwicklung
neuer Messsysteme.

Im Jahr 1997 entwickelte NanoFocus das weltweit
erste Konfokalmikroskop, mit dem die hochauflésende
Rauheitsmessung von Oberflachen mdoglich war. Das
erste Messsystem dieser Art war fir die Labor- und
Industriemessung ein Meilenstein. Erstmals konnten
Oberflachen berlihrungslos und damit zerstoérungsfrei
bis in den Nanometerbereich dreidimensional erfasst
und analysiert werden. Schon kurz nach der Einflhrung
wurde es in renommierten Forschungseinrichtungen
genutzt. Bald folgten namhafte Industrieunternehmen
und bis heute sind die kontinuierlich weiterentwickelten
und verbesserten NanoFocus-Systeme erste Wahl zur
prazisen Qualitatskontrolle in Produktionsumgebungen.

Anno 1997

Markteinfhrung der ersten Generation des NanoFocus psurf,
des weltweit ersten industriell einsetzbaren Konfokalmikroskops

~ fur die Analyse technischer Oberflachen. J

Anwendungsbereich der psurf-Sensorik
Strukturtiefen

10 mm

T mm usurf
100 um

10 um

100 nm

10 nm

1um 10 pm 100 pm 1 mm 10 mm 100 mm

Strukturbreiten
psurf, yscan und psprint — die Basistechnologien
von NanoFocus setzen weltweite Standards.
Gerade die auf internationalen Standards basierende
Zuverlassigkeit der Systeme ist ein wichtiges Argument
flr ihren Einsatz. Die Aufrechterhaltung einer globalen
Markenqualitat verlangt von den Herstellern verbindliche
und einheitliche Qualitdts- und Produktionsstandards
an allen Standorten. NanoFocus-Systeme garantieren
standardisierte Messverfahren, die unter unterschied-
lichen Produktionsbedingungen gleichbleibend zuverléassig
arbeiten.

Die drei Messtechnologien von NanoFocus basieren
auf von NanoFocus weiterentwickelten und konfokalen
Technologien. Die Anpassung der Messmethoden und
Anwendungen an die stédndig steigenden Ansprliche ge-
schiehtin enger Abstimmung mit unseren Industriekunden.
Nutzenorientierte Innovation anhand konkreter Kunden-
wiinsche steht im Zentrum unserer Entwicklungsarbeit.
NanoFocus verfligt heute nicht nur Gber den schnellsten
Konfokalsensor, sondern giltauch in der Messgenauigkeit
als weltweit fihrend.



Zeitersparnis und Messgenauigkeit:
ausgereifte NanoFocus-Technologie statt dreier
verschiedener herkdmmlicher Systeme.

»Von besonderer Bedeutung ist die Vereinfachung
des Messvorgangs, da nicht mehr bis zu drei unter-
schiedliche Messsysteme benotigt werden, um die
Oberflachen hinreichend beschreiben zu konnen.
Ein Grof3teil der Messaufgaben kann mit dem psurf
mobile von NanoFocus erledigt werden, unabhangig
vom Glanz und von der Rauheit — und das vollig
zerstorungsfrei und sogar im mobilen Einsatz.«

Timm Plueck, BASF Coatings GmbH.

Die Lackspezialisten der BASF Coatings setzen Nano-
Focus-Technologie zur Analyse und Optimierung aller
Schichten vom Stahlblech bis zum Klarlack ein. Das
verwendete System war das erste Konfokalmesssystem
flr den einfachen, mobilen Einsatz in der Produktion. Die
neueste Version dieser mobilen Messstation wird heute
weltweit in unterschiedlichen Branchen eingesetzt.

Ein gutes Beispiel flr Innovation nach Kundenwunsch
ist die neue Generation des psurf-Messkopfes. Kleiner,
leichter und noch mobiler einsetzbar —das waren die Ziele
fUr die nachste Entwicklungsstufe unserer psurf-Sensoren.
Beider Oberflachenkontrolle grof3er Bauteile, wie sie zum
Beispiel bei der Automobilherstellung eingesetzt werden,
kommen herkdmmliche taktile Methoden schnell an ihre
Grenzen. Sie werden manuell und nur stichprobenartig
eingesetzt. Der neue psurf-Kompaktmesskopf fiir eine op-
tische 3D-Messung wurde deshalb eigens fiir den Einsatz
an Roboterarmen konzipiert. Der dul3erst leistungsfahige
Sensor Ubertrifft die alten Messmethoden bei weitem
und kann durch den Robotereinsatz ideal in der vollauto-
matischen Produktionskontrolle eingesetzt werden. Der
Messkopf wird bereits mit Erfolg von Automobilherstellern
eingesetzt und stellt einen wichtigen Fortschritt fur die
Zukunft der Automatisierung im Werkzeugbau dar.

Magazin

Normkonformitat der
usurf-Technologie
und Software

psurf
1SO 25178-6, ISO 5436-1,
VDI 2655-1.2

psoft control
(Steuerungs- und
Messsoftware)

1ISO 11562, ISO 4287, ISO 4288,

ISO 5436-1, ISO 5436-2

psoft analysis
(Analysesoftware)

EUR 15178 EN, ISO 1101,
1SO 11562, ISO 12085,
ISO 12181-1, ISO 12181-2,
1ISO 12780-1, ISO 12780-2,
1SO 12781-1, ISO 12781-2,
ISO 1302, ISO 13565-1,
1ISO 25178-2, ISO 25178-6,
1SO 4287, ISO 4288,

ISO 5436-1, ISO 5436-2,
ISO/TS 16610-1,

ISO/TS 16610-20,

ISO/TS 16610-22,

ISO/TS 16610-31,

ISO/TS 16610-40,

ISO/TS 16610-41,

ISO/TS 16610-49

gelaserte Struktur



Wissen vermitteln

Dr. Georg Wiora
Strategische Entwicklung
und Innovations-

management,

\ NanoFocus AG /

NanoFocus-Forschungspartner

Hinter der NanoFocus-Technologie steht das ge-
bindelte Wissen unterschiedlicher Fachgebiete und
zahlreicher Forschungseinrichtungen.

Der technologische Fortschritt, den die NanoFocus AG
ihren Kunden sichert, ist das Resultat einer breiten Palette
unterschiedlicher Kompetenzen. Seit ihrer Griindung im
Jahr 1994 setzt die NanoFocus AG deshalb auch in der
Entwicklungs- und Beratungsarbeit auf die Kooperation
mit unterschiedlichen Fachrichtungen. Die NanoFocus
AG vereint ein interdisziplindres Expertenteam aus den
Bereichen Optik, Elektronik, CAD-Konstruktion, Soft-
ware-Programmierung, Analytik und Anlagenplanung.
Darliber hinaus unterhalt das Unternehmen zahlreiche
Forschungskooperationen, unter anderem mit der Physi-
kalisch-Technischen Bundesanstalt (PTB), der RWTH
Aachen und verschiedenen Fraunhofer-Instituten.

ThyssenKrupp Steel AG, Twin Analytical, Ltd., Fraunhofer-Institut fir
Umwelt-, Sicherheits- und Energietechnik UMSICHT, Lehrstuhl fur
Fertigungstechnologie der Friedrich-Alexander-Universitat Erlangen-
Nirnberg, Zentrum fur mikrotechnische Produktion der Technischen
Universitat Dresden, Institut fir Spanende Fertigung der Universitat
Dortmund, Institut fir Mess- und Regelungstechnik der Universitat
Hannover, Intelligent Automation, Inc., USA

.Y S

Praxisnahe Workshops ermdglichen den
Unternehmen, die Systeme noch besser und
effizienter einzusetzen.

Auf regelmaRigen Workshops fiir unsere Kunden
und fir interessierte Fachleute vermitteln unsere
Experten das neueste Wissen Uber die optische
dreidimensionale Oberfldchenanalyse. Vortrage
von Messtechnikexperten informieren tber Trends,
Technologien und tber die Einsatzmoglichkeiten
der NanoFocus-Messsysteme. Die Teilnehmer
haben die Moglichkeit, die NanoFocus-Technologie
in praktischen Messungen anzuwenden. Fachdis-
kussionen und eine individuelle Beratung vertiefen
das Wissen der Teilnehmer von der besten und
effizientesten Nutzung der NanoFocus-Systeme.
In User-Meetings kénnen die Anwender tber Bran-
chengrenzen hinweg Erfahrungen austauschen.




nanofocus

Magazin

Vor Ort durchgefiihrte

Einzel- und Gruppentrainings
ermdglichen es zudem jedem
Unternehmen, die umfang-
reichen Moglichkeiten der
NanoFocus-Technologie bis
ins Detail zu nutzen.
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Aktie 2012




Kursverlauf und Analysteneinschatzungen

Der Kursverlauf der NanoFocus-Aktie bewegte sich wahrend des Grol3teils des Berichtszeitraums Uber dem Niveau
des Vergleichsindex Entry Standard. Nach einem nur kurzen Rickgang im April 2012 konnte die Aktie den Index
langere Zeit Ubertreffen.

Die Vorabmitteilung zum positiven Geschaftsjahr 2012 wirkte in einem von Verkaufsdruck gepragten Umfeld Anfang
2013 leider nur leicht stabilisierend, sodass die Aktie im neuen Geschéftsjahr unter den Benchmark des Vergleichsindex
zurlickging.

Die NanoFocus AG erreichte das im zweiten Halbjahr 2012 formulierte Umsatzziel von rund 9 Mio. EUR mit einem
Umsatz von 8,9 Mio. EUR und einem positiven Nettoergebnis. Auch der prognostizierte EBIT-Rendite-Korridor von
3 % bis 5 % wurde mit 2,9 % erreicht.

Die allgemeine Borsenstimmung war aufgrund der Auswirkungen der Eurokrise sowie der unterschiedlichen volks-
wirtschaftlichen Einschatzungen und Ist-Ergebnisse sehr volatil. Der DAX schwankte erneut tiber 2.000 Indexpunkte
vom Anfang des Berichtszeitraums bis zum Berichterstellungszeitpunkt im Mai 2013. Die erhéhten Risikoprémien
waren und sind insbesondere flir Micro und Small Caps sehr belastend.

Das Unternehmen erreichte fir 2012 wieder ein Wachstum von 9 %. Die Einschatzung der Analysten fir die Nano-
Focus-Aktie lagin 2012 bei einem Kursziel von durchschnittlich rund 4,30 EUR. Die Analysten empfahlen durchgéngig
den Kauf der Aktie. NanoFocus fuhlt sich durch diese Einschatzungen bestatigt.

Investor-Relations-Tatigkeit

Um die NanoFocus AG weiter bekannt zu machen, wurden turnusmafig Investorengesprache geflihrt sowie das
Geschaftsmodell und die Marktchancen der NanoFocus AG auf verschiedenen nationalen Analystenkonferenzen
vorgestellt. Die NanoFocus AG prasentierte sich im Mai sowohl auf der Entry- und General-Standard-Konferenz der
Deutschen Borse AG als auch auf der SPECTARIS-Analystenkonferenz im Zuge der Messe Optatec in Frankfurt. Im
zweiten Halbjahr kamen noch Présentationen auf der m:access-Konferenz der Bérse Miinchen sowie One-on-Ones
im Zuge des Eigenkapitalforums der Deutschen Bérse in Frankfurt hinzu. Weiter wurde von Aktionaren und Investoren
die angebotene Mdoglichkeit der Telefon- sowie E-Mail-Kontaktaufnahme mit dem IR-Team verstéarkt in Anspruch
genommen, was sowohl fir bestehende als auch flr interessierte Aktionére eine schnelle und unkomplizierte Art
der Kontaktaufnahme bietet.



Hauptversammlung am
11.07.2012 in Oberhausen

Designated-Sponsor-Mandat und fortlaufende Xetra-Notierung

Eines unserer Ziele ist es, die Liquiditat in der Aktie zu erhdhen, um somit die Volatilitat des Wertpapiers zu senken.
Um dieses Ziel zu erreichen, haben wir mit Wirkung zum 17.09.2012 die Siddeutsche Aktienbank als Designated
Sponsor mandatiert. Durch den fortlaufenden Handel auf Xetra soll die Aktie in Zukunft weitere Anreize flr institutionelle
sowie private Investoren schaffen.

Weiterhin ein erfolgreicher Ausblick

Die Zeichen fir weiteres Wachstum in 2013 und dartber hinaus stehen flr die NanoFocus AG erneut gut. Der Markt
der anspruchsvollen industriellen Messtechnik wéchst weltweit. Sowohl in der Automobil- als auch in der Elektronik-
und Halbleiterindustrie bestehen weiterhin sehr gute Aussichten fir Anwendungen, die wir als Unternehmen mit
unseren Produkten bedienen kénnen. Daneben sind auch die Bereiche Medizintechnik sowie Maschinenbau fir uns
ein strategisches Thema.

Das Produkt psurf cylinder zur Motoreninspektion ist mittlerweile bei deutschen Automobilherstellern etabliert
und wird far die Produktionsprozesstberwachung immer wichtiger. Weitere neue Projekte und Anwendungen im
Automobilbereich lassen uns, mit Blick auf die kommenden Jahre, optimistisch sein. Was der psurf cylinder fir die
Automobilindustrie ist, ist der psprint sensor im Bereich Elektronik und Halbleiter. Hier sind unsere Systeme bei
weltweit erfolgreichen innovativen Elektronikunternehmen im Einsatz und werden im Halbleiterbereich eine immer
wichtigere Rolle spielen, da z. B. Computerchips immer kleiner und leistungsféhiger werden. Wir rechnen in diesen
beiden Bereichen in den nachsten Jahren mit erheblichen Industrieinvestitionen und damit mit Umsatzpotenzial fir
unser Unternehmen.

Die NanoFocus AG hat im vergangenen Geschéftsjahr ihr neues Geschaftsmodell weiter geschérft und konnte bei
innovativen Kundenprojekten Kompetenz in der industriellen High-End-Messtechnik unter Beweis stellen.

Der stetig wachsende Kundenstamm von innovativen und marktflihrenden Unternehmen sowie die vertrauensvolle
mehrjéhrige Zusammenarbeit und die Abarbeitung von Roadmaps machen uns sehr zuversichtlich, die Technologie-
flhrerschaft der NanoFocus AG auszubauen.

Wir sehen die NanoFocus-Aktie nachhaltig mit einem guten bis sehr guten Potenzial flr das weitere Geschaftsjahr
2013/2014.



Aktiengesamtzahl 3.000.000 Stiick auf den Inhaber lautende Stlickaktien

Hohe des Grundkapitals 3.000.000 EUR
Marktkapitalisierung 7.170.000 EUR zum 04.04.2013
Transparenzlevel Entry Standard (Open Market)

Aktienstatistik 2012

52-Wochen-Hoch 3,75 EUR

52-\Wochen-Tief 1,97 EUR

Gehandelte Stlickzahl aller Bérsenplatze .

Inkl. Xetra auf Tagesbasis (1-Jahres-Basis) GELIEA I oo e Gl (07015 S 02 Ihr Ansprechpartner:
Kevin Strewginski

Unternehmensinformationen Investor Relations

Griindungsdatum Griindung am 24.08.1994 in der Rechtsform der GmbH. \ Tel'i:@‘faigfoiisogg 55 )
Formwechselnde Umwandlung in eine AG durch Beschluss :

der Gesellschafterversammlung vom 26.10.2001

Rechnungslegungsstandard HGB/BilIMoG

Ende des Geschéftsjahres 31.12.

Handelsaufnahme 14.11.2005, Wertpapierprospekt seit 2006
Deutsche-Borse-Listing-Partner BAADER/ Wertpapierhandelsbank AG, Miinchen
Handelsmodell Xetra, fortlaufende Notierung, Stiddeutsche Aktienbank
Wertpapierkennnummer/ISIN 540 066, DE 0005400667

Bloomberg N2F.GR

Freefloat-Marktkapitalisierung 3.308.955 EUR zum 04.04.2013

Bdrsennotierung

Xetra (fortlaufende Auktion mit Spezialist), Frankfurt im Open Market
(Entry Standard), Miinchen (M:access, seit 01.02.2007), Berlin,
Bremen, Dusseldorf, Stuttgart (Freiverkehr)

Instrumentenart Nennwertlose Inhaber-Stammaktien (Gattung)
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|. Geschaft und Rahmenbedingungen

Geschaftstatigkeit und Unternehmensstruktur

Die NanoFocus AG ist auf dem Gebiet der prozessnahen optischen Oberflachenmesstechnik im Mikro- und Nano-
meterbereich tatig. Haupttatigkeiten der NanoFocus AG sind die Entwicklung, Fertigung sowie der weltweite Vertrieb
von Messsystemen fir die berthrungslose 3D-Oberfldchenanalyse. NanoFocus ist international als technologisch
fihrendes Unternehmen im Bereich der hochaufldsenden Charakterisierung von Funktionsoberfldchen positioniert.
NanoFocus-Messsysteme werden vor allem fir die Qualitatssicherung eingesetzt und eignen sich fir nahezu alle
Industriebranchen. Durch ihre Technologie ermdglicht die NanoFocus AG Kunden und Partnerunternehmen die
Herstellung innovativer Produkte und die Umsetzung effizienter Fertigungsverfahren. Die drei Hauptproduktlinien sind
die Analysesysteme psurf, uscan und psprint. Daneben bietet die Gesellschaft ergénzende Dienstleistungen und die
zum Betrieb notwendige Systemsoftware in der Produktlinie ysoft an.

Die NanoFocus AGist seitdem 14.11.2005 am Teilbereich Entry Standard des Open Market in Frankfurt bérsengelistet
und hat zudem nachtréglich im August 2006 einen Wertpapierprospekt herausgegeben.

Die Gesellschaft halt eine hundertprozentige Beteiligung an der NanoFocus Materialtechnik GmbH in Oldenburg.
Weiterhin besteht die NanoFocus, Inc. als hundertprozentige Tochtergesellschaft der NanoFocus AG in Glen Allen/
Richmond, Virginia, USA. In 2012 wurde formell die hundertprozentige Tochter NanoFocus Pte. Ltd. mit Sitz in
Singapur gegriindet. Von dort werden die rund zehn NanoFocus-Reprasentanten im asiatischen Raum koordiniert.
Im stiddeutschen Kundenzentrum in Ettlingen, nahe Karlsruhe, sind sechs Mitarbeiter flir NanoFocus tatig.

Die NanoFocus AG beschaftigte Ende 2012 einschlief3lich der drei Vorstandsmitglieder insgesamt 73 Mitarbeiter
inklusive Auszubildenden, Diplomanden und Praktikanten.



Weltwirtschaft

Das globale Wachstum hat 2012 weiter an Schwung verloren. Nach real 3,8 % Plus in 2011 ist das weltweite
Bruttoinlandsprodukt 2012 nur um geschétzt real 3,2 % gestiegen. Belastet wurde die wirtschaftliche Entwicklung
vor allem durch die anhaltende Staatsschulden- und Vertrauenskrise im Euroraum. Eine wechselhafte Konjunktur
in den USA zusammen mit der bis November anhaltenden Unsicherheit Uber den Ausgang der Prédsidentenwahl
brachte ebenfalls keine Stabilitdt. Das fragile Konjunkturbild blieb 2012 aber nicht auf die Industrieldnder begrenzt,
sondern schloss auch aufstrebende Volkswirtschaften wie China ein. Dennoch dauerte die bereits seit Jahren
bestehende Wachstumskluft zwischen Industrielandern auf der einen und aufstrebenden Volkswirtschaften
auf der anderen Seite an: In den Industrieldndern stieg das Bruttoinlandsprodukt nur um durchschnittlich
1,3 %, in den aufstrebenden Volkswirtschaften hingegen um durchschnittlich 5,1 %.

Quelle: BIP-Zahlen: WEO Update Januar 2013 und IWF-Datenbank

Wichtige Kundenmarkte

Europa befand sich auch 2012 im Bann der Staatsschuldenkrise der stidlichen Eurolander. Im gesamten Jahresverlauf
waren die Unsicherheit Gber den weiteren Verlauf der Krise und die KonsolidierungsmaRnahmen beherrschendes
Thema und hemmten die wirtschaftliche Entwicklung. Den gréRten Einbruch erlebte 2012 abermals die Wirtschaft
in Griechenland mit einem BIP-Rickgang um rund 6 %. Ferner herrschte in Portugal (-3 %), Italien (-2,1 %), Slowenien
(-2,2 %) und Spanien (-1,4 %) Rezession. Zur Haushaltskonsolidierung wurden in den Landern einschneidende Sparpakete
geschniirt, die allerdings die Uberwindung der Rezession erschweren. Auch Teile Mittel- und Osteuropas rutschten
2012 in die Rezession. Vergleichsweise giinstig verlief die wirtschaftliche Entwicklung in Osterreich, Deutschland
und Schweden mit einem Bruttoinlandszuwachs von jeweils rund 1%. Die Fiskalpolitik war aufgrund der hohen
Schuldenstandsquoten aber in nahezu allen Landern restriktiv. In Russland litt der Rohstoffexport unter der Wachs-
tumsschwache des restlichen Europas. Das russische Wirtschaftswachstum blieb daher 2012 mit plus 3,6 % leicht
hinter dem Ergebnis des Vorjahres zurlck.

Die Eurozone wird laut dem Frihindikator der Organisation fiir wirtschaftliche Zusammenarbeit und Entwicklung
(OECD) in den kommenden Monaten zu Wachstum zurlickkehren. Die OECD-Daten deuten auch auf ein anziehendes
Wachstum in den USA, Japan, Russland, GroRbritannien und Deutschland hin.

Lagebericht




Asien, die seit Jahren am schnellsten wachsende Wirtschaftsregion, entwickelte sich auch 2012 Uberdurchschnittlich.
Aber auch hier stockte die wirtschaftliche Expansion. In China gesellte sich zu der 2011 bewusst eingeleiteten
wirtschaftlichen Abschwachung eine schwache Exportnachfrage. Das chinesische Wirtschaftswachstum betrug
daher ,nur” 7,8 %, das sind 5 Prozentpunkte weniger als 2011. Auch die zweite gewichtige Volkswirtschaft in Asien,
Indien, zeigte ein abgeschwachtes Wirtschaftswachstum. Der Zuwachs von 4,5 % liegt 3,5 Prozentpunkte unter dem
Ergebnis von 2011. Neben der schwéacheren Weltwirtschaft dampften hausgemachte Probleme wie Mangel in der
Infrastruktur, verschleppte Wirtschaftsreformen und verunsicherte Auslandsinvestoren das \Wachstum.

Die japanische Wirtschaft hat sich vergleichsweise robust entwickelt, obgleich sie zum Jahresende etwas an Schwung
verlor. Als eines der wenigen Industrielander verfolgt Japan eine expansive Fiskalpolitik, wodurch die Staatsschuldenquote
weiter ansteigt. Die Arbeitslosenquote konnte im Jahresverlauf weiter gesenkt werden.

In Amerika zeigte die US-Wirtschaft zwar ein differenziertes Konjunkturbild, mit Blick auf andere Industrieldnder war
die Entwicklung mit plus 2,3 % Wirtschaftswachstum aber vergleichsweise robust. Wie im Jahr zuvor waren die
Investitionen wesentlicher Wachstumsmotor. In 2012 entwickelte sich auch der private Konsum etwas dynamischer,
wahrend die Ausgaben des Staates sich leicht negativ auswirkten. Da die Arbeitslosenquote nur langsam sank,
blieb die Geldpolitik im expansiven Bereich. Die Unsicherheit Uber den kiinftigen Konsolidierungskurs belastete die
konjunkturelle Entwicklung 2012, hélt aber weiter an, da notwendige Mafinahmen bislang nicht ergriffen worden sind.
Die wirtschaftliche Entwicklung in Lateinamerika entsprach in etwa dem Weltdurchschnitt. Wesentliche Ausnahme
bildete Brasilien mit einen BIP-\WWachstum von lediglich 1 %.

Quelle: VDMA 2013

Volkswirtschaft in Deutschland

Die globale Wirtschaftsentwicklung der letzten Jahre ist durch eine Abfolge von Krisen gekennzeichnet: Immobilienkrise,
Finanz- und Wirtschaftskrise sowie Staatsschuldenkrise. Im Gegensatz zu vielen anderen Volkswirtschaften hat
Deutschland dies alles relativ gut gemeistert. So blieb die deutsche Wirtschaft bis in dieses Jahr hinein auf Wachs-
tumskurs. Gleichwohl haben die Eintribung der Weltkonjunktur und die Abschwachung des Welthandels sowie die
Rezession im Euroraum auch in Deutschland Spuren hinterlassen. In den ersten drei Quartalen 2012 war die deutsche
Wirtschaft kontinuierlich gewachsen, die Dynamik lie3 jedoch stetig nach. So hat sich das Wirtschaftswachstum
im Laufe des Jahres splrbar abgeschwacht. In 2012 war das Bruttoinlandsprodukt lediglich um 0,7 % hoéher als im
Vorjahr, wobei der Export der wichtigste \WWachstumsmotor war. Im Jahr 2011 hatte der Zuwachs noch 3 % betragen.
Neben der Auslandsnachfrage wird inzwischen mehr und mehr auch die bisher noch recht robuste Binnennachfrage in
Mitleidenschaft gezogen. Anlass zur Sorge gibt insbesondere die Zuriickhaltung der Unternehmen bei den Investitionen.
Der private Konsum und die Bautatigkeit waren dagegen bisher noch eine Stltze der Konjunktur.



Die Bundesregierung erwartet in diesem Jahr ein durchschnittliches Wirtschaftswachstum von rund 0,5 %. Sie geht
bei dieser Prognose davon aus, dass die deutsche Wirtschaft nach einem schwachen Start im zweiten Halbjahr
wieder deutlich schneller wachsen wird.

Quellen: HWWI, Aussichten fur die deutsche Wirtschaft 2013 Sachverstandigenrat Jahresgutachten 2012/2013, Statistisches Bundesamt.
dpa-AFX, Konjunktur-Roundup Deutsche Wirtschaft v. 14.02.2013, Jahreswirtschaftsbericht 2013 (Bundesregierung), Handelsblatt v. 15.01.2013

IFO

Das Geschaftsklimain Deutschland lagim Méarz 2013 bei 106,7 Indexpunkten. Dies ist eine Abschwachung gegenliber
Februar (107,4 Indexpunkte), jedoch ein Anstieg im Vergleich zum monatlich ermittelten Frihindikator der deutschen
Wirtschaft im Januar (104,3 Indexpunkte). Das Februarniveau war der hochste Stand des IFO-Index seit April 2012.
Quellen: IFO Geschéftsklima Deutschland, 02+03/2013 Dow Jones Newswires, 22.02.2013

ZEW

Der ZEW-Index ist als Konjunkturindex eine GroRe, um das Wirtschaftsvertrauen auf Basis mittelfristiger Erwartungen
bezlglich der Konjunktur-und Kapitalmarktentwicklung zu ermitteln. Er gilt als richtungsweisend fir den bedeutenderen
IFO-Geschéftsklimaindex.

Der ZEW-Index Konjunkturerwartungen verbesserte sich seit dem Jahresende 2012 kontinuierlich bis zum Marz
2013 auf48,5 Punkte. Im April schwachte sich der Erwartungsindex auf 36,3 Punkte ab. Er liegt aber nach wie vor iber
dem historischen Durchschnitt von 26,5 Punkten. Die Konjunkturlage in Deutschland dirfte sich in den kommenden
Monaten verbessern. Der groRte Risikofaktor ist und bleibt die Schuldenkrise im Euroraum.

Quellen: ZEW, 20.03.2013, 16.04.2013

Zielbranchen fiir NanoFocus

Maschinen- und Anlagenbau

Die wirtschaftliche Aufholjagd im deutschen Maschinenbau konnte in nur drei Jahren erfolgreich umgesetzt werden.
Der Umsatz der gesamten Maschinenbauindustrie belduft sich auf rund 209 Mrd. EUR (Schatzung) und Ubertrifft
sogar das Rekordniveau aus 2008 (208 Mrd. EUR). Die Exporte konnten nominal geschéatzt um rund 5 % gesteigert
werden. Das Volumen dirfte sich damit auf rund 157 Mrd. EUR belaufen. Die Exporte in andere asiatische Lander
oder Regionen wie die ASEAN-Staaten legten mit teilweise zweistelligen Wachstumsraten zu. Auch die Lieferungen
nach Amerika (USA und Lateinamerika) zogen an. Die Produktionskapazitdten waren im Durchschnitt des vergan-
genen Jahres zu 86,3 % ausgelastet. Das entspricht in etwa dem langjahrigen Mittelwert der Branche (86,2 %). Der
Auftragseingang im deutschen Maschinen-und Anlagenbau des gesamten vergangenen Jahres lag 3 % unter Vorjahr.
Das Inlandsgeschéft verzeichnete mit minus 8 % einen grofReren Rickgang.
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Fir das Gesamtjahr 2012 rechnet Deutsche Bank Research mit einem Riickgang der Industrieproduktion von 1 %, der
insgesamt zu einem Unterhang beim Start in das Jahr 2013 fihrte. Im Januar des neuen Jahres wurde ein Riickgang
des Auftragseingangs um 2 % verzeichnet.

Quellen: Statistisches Bundesamt 2013, VDMA Elektrotechnik- und Elektroindustrie 2013, Deutsche Bank Research 2013, SPECTARIS e. V.
(Hochrechnung 2012)

Elektronikindustrie

Nach zwei wachstumsstarken Jahren sind 2012 sowohl der Umsatz als auch die Produktion der deutschen Elektro-und
Elektronikindustrie geschrumpft. Der Zentralverband der deutschen Elektrotechnik- und Elektronikindustrie (ZVEI)
verzeichnete einen Umsatzriickgang von 3 %. Positiver sah das Ergebnis beim Export mit einer Steigerung des Umsatzes
um 2 % aus. Die Aufwendungen flr Forschung und Entwicklung sind um 3,5 % auf ein Rekordhoch gestiegen. Fir
das Jahr 2013 prognostiziert der Fachverband ein Wachstum von 1,5 % flr die Gesamtbranche.

Optische Technologien

Der deutsche Industrieverband flir optische, medizinische und mechatronische Technologien, SPECTARIS, geht
fir die Branche Photonik von einem Umsatzwachstum von 0,5 %bis 1,5% in 2012 aus. SPECTARIS schatzt aus
einer Mitgliederbefragung, dass die im Verband organisierten Photonikunternehmen um rund 3 % gewachsen sind,
wobei der wesentliche Wachstumsimpuls hier aus dem Ausland kam. Laut SPECTARIS konnte auch die deutsche
Medizintechnik, ein wichtiges Anwendungsfeld der Photonik, mit einem Uber diesem Durchschnittswert liegenden Plus
zulegen. Als ein weiterer Indikator zur Einschatzung der Branchenlage kann der Weltmarktindex Optische Technologien
herangezogen werden. Dieser stabilisierte sich nach einem Einbruch zu Beginn des Jahres 2012 im dritten Quartal
wieder oberhalb von 200 Indexpunkten bei 203,2.

Verglichen damit hat die Photonikindustrie weit deutlicher zugelegt und damit erneut den Trend bestatigt, dass diese
Hightech-Branche starker wachst als BIP und Industrieproduktion gesamt.

Lautdem AMA Fachverband fiir Sensorik e. V. schlief3t die Branche der Sensorik und Messtechnik das zurlckliegende
Jahr mit leichtem Umsatzplus, weiteren Investitionen und steigendem Personalbedarf. Der Export ins europédische
Ausland zeigt sich als wirtschaftliche Branchenbremse, der Export ins nichteuropéaische Ausland zog wieder an. Der
Verband ist fir 2013 und darUber hinaus optimistisch, da der Bedarf an intelligenter Technik in allen Bereichen weiter
zunimmt und dadurch die Nachfrage an Sensorik und Messtechnik Uberproportional steigen wird.

Quellen: AMA Fachverband fur Sensorik e. V., Pressemitteilung Februar 2013 SPECTARIS e. V. (Hochrechnung 2012)



Medizintechnik

Die rund 1.160 deutschen Medizintechnikunternehmen konnten nach Angaben des Statistischen Bundesamtes das
Jahr 2012 mit einem Umsatzplus von 4,2 % abschlief3en. Der Gesamtumsatz lag bei 22,3 Mrd. EUR. Die Umsatzstei-
gerung basierte dabei ausschlief3lich auf Zuwachsen beim Auslandsgeschéft, dem aufgrund einer Exportquote von
inzwischen rund 68 % eine besondere Bedeutung zukommt. Das Geschaft im Inland zeigte sich dagegen schwach
und lag um 0,8 % unter dem Vorjahresniveau.

Die hohe Akzeptanz deutscher Medizintechnik im In- und Ausland ist dabei ein klarer Beleg fir die starke Innovati-
onskraft der Branche, die durch Uberdurchschnittlich hohe Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung gekennzeichnet
ist. So liegt die F&E-Quote, also der Anteil der Ausgaben fir Forschung und Entwicklung am Gesamtumsatz, bei
rund 9 %. Etwa 15 % der Beschaftigten sind im Bereich Forschung und Entwicklung tétig. Entsprechend hoch ist der
Umsatzanteil innovativer Produkte, d. h. der Produkte, die jlinger als drei Jahre sind, welcher bei fast 32 % liegt. Auf
das kommende Jahr blicken die Unternehmen optimistisch. Wahrend sie im Inland mit einem schwachen Plus von
rund 1 % rechnen, wird beim Auslandsumsatz eine Steigerung in der Groéfdenordnung von 5 % erwartet. Insgesamt
wirde der Umsatz damit in 2013 um knapp 4 % zulegen.

Quellen: SPECTARIS e. V., Statistisches Bundesamt

Automotive

Die internationalen Automobilmaérkte prasentierten sich im Gesamtjahr 2012 laut VDA in stabiler Verfassung: Sowohl
die USA als auch Brasilien, Russland, Indien und China verzeichneten solide Zuwéchse, der japanische Pkw-Markt
meldete mit rund 4,6 Mio. Neuwagen sogar das beste Neuzulassungsniveau seit 2006. Die Verkaufe in Westeuropa
hingegen verbuchten ein Minus von 8 %.

In einem immer noch schwierigen wirtschaftlichen Umfeld steckt Europas grofster Automobilhersteller von 2013 bis
2015 weltweit 50,2 Mrd. EUR —mehr als je zuvor —in neue Modelle, in umweltfreundliche Technologien und in seine
Werte. Auf Sachinvestitionen entfallen 39,2 Mrd. EUR. 60 % der Mittel — 23,5 Mrd. EUR — werden in Deutschland
eingesetzt.

Quellen: VDA, Produktion — Technik und Wirtschaft fir die deutsche Industrie v. 21.12.2012

Solar-/Halbleiterbereich

Die Photovoltaik-Zuliefererbranche leidet nach wie vor unter groRen Uberkapazitaten. Erschwerend hinzu kommen die
anhaltenden Handelskonflikte. Die dadurch hervorgerufene Verunsicherung ist bei Photovoltaik-Herstellern weltweit zu
splren und forciert die ohnehin vorhandene Zurlickhaltung bei Investitionen in neuestes Equipment und Technologie
deutlich — so die aktuelle Einschatzung des VDMA Fachverbandes Photovoltaik-Produktionsmittel.
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Die Analysten von Lux Research erwarten Innovationsinvestitionen, damit die bestehenden Solarunternehmen die
noch andauernde Konsolidierung der Branche Uberleben. Trendmaérkte fir Solar seien China und Indien.

Quellen: Lux Research 2012, 2013 Nanotechnologie

Laut VDI/BMBF befassen sich immer mehr Institutionen in Deutschland mit der Forschung und Entwicklung, der
Produktion und den Dienstleistungen im Bereich der Nanotechnologie. Die Nanotechnologie in Deutschland umfasst
mittlerweile rund 1.800 Institutionen, davon ca. 40 % kleine und mittlere Unternehmen (KMU), 13 % Grofdunternehmen,
24 % Hochschulinstitutionen, 9 % institutionelle Forschungseinrichtungen sowie sonstige Einrichtungen wie Netzwerke,
Behorden, Verbande und Finanzinstitutionen. Seit Ende 2008 ist die Zahl der Nanotechnologieakteure um ca. 50 %
angestiegen. Die am starksten vertretenen Nanotechnologieteilgebiete sind Nanomaterialien, Nanobeschichtungen
sowie die Nanoanalytik.

Eine aktuelle Studie von RNCOS Industry Research Solutions vom Oktober 2012 beziffert die durchschnittliche
jahrliche Wachstumsrate im globalen Nanotechnologiemarkt fir die Zeit von 2012 bis 2014 auf 19 %. Das Wachstum
werde durch massive staatliche und privatwirtschaftliche Investitionen in Forschung und Entwicklung getrieben.
Quellen: VDI, BMBF, RNCOS, 2012

Mikrosystemtechnik

Mit einer Wachstumsrate von 6,5 % in 2012 konnte die MEMS-Branche nichtan ihre Quote von 2011 (12,5 %) anknipfen.
Flr2013 wird ein leicht erhdhtes Wachstum von 7,4 % erwartet. Fr 2014 wird laut Einschdtzung des Marktforschers
IHS iSuppli mit einem Wachstum im zweistelligen Prozentbereich gerechnet.

Quellen: IHS iSuppli

Qualitatssicherung, Standardisierung und Normung

Die Sicherstellung der Qualitat von mikro- und nanostrukturierten Produkten ist fir alle Unternehmen unverandert ein
Positionierungsvorteil im globalen Wettbewerb. Moderne Produkte und innovative Herstellungsprozesse bedurfen
sowohl in der Entwicklung als auch in der Fertigung hochster Genauigkeit. Der Trend zur anspruchsvollen Qualitéts-
sicherung ist seit Jahren ungebrochen.

Quellen: VDMA



Wichtige Vorgéange im Geschaftsjahr

3D-Messsystem psurf custom gewinnt MEDTEC-Award (20.03.2012)

Die NanoFocus AG ist Preistréager des begehrten MEDTEC EMDT Innovations Award in der Kategorie ,, Outstanding
Contribution to the Industry”. Am 14.03.2012 hat UBM Canon, Veranstalter der MEDTEC Europe Messe und Konferenz
in Stuttgart, ihn an NanoFocus verliehen. Anlass fir die Auszeichnung sind die hervorragenden Eigenschaften des
optischen 3D-Messsystems psurf custom. Es erlaubt Herstellern und Anwendern medizintechnischer Komponenten
eine qualitativ hochwertige, produktionsnahe und wirtschaftliche Oberflacheninspektion.

NanoFocus AG platziert erfolgreich Kapitalerh6hung (13.06.2012)

» Die Kapitalmalinahme wurde in Form einer Barkapitalerhéhung bei bestehenden institutionellen Investoren
unter Federfiihrung der Stiddeutschen Aktienbank AG erfolgreich platziert.

» Liguide Mittel in Hohe von 574.515 EUR wurden dem Unternehmen zugefihrt.

» Die Finanzierungsstruktur fir Working Capital und Zukunftsprojekte wurde weiter gestarkt.

Der Vorstand der NanoFocus AG hatam 23.05.2012 mit Zustimmung des Aufsichtsrats am 25.05.2012 beschlossen,
eine Kapitalerhéhung unter Ausnutzung des bestehenden genehmigten Kapitals durchzufiihren. Im Zuge der Kapital-
erhéhung konnten ausgewahlte bestehende institutionelle Investoren mit strategischer Ausrichtung als Zeichner
gewonnen werden.

NanoFocus AG stellt neu zusammengesetzten Aufsichtsrat vor (17.08.2012)

Die NanoFocus AG gibt die neue Zusammensetzung ihres Aufsichtsrats bekannt. Das Gremium wurde auf der
ordentlichen Hauptversammlung vom 11.07.2012 um Dr. Hans Hermann Schreier als neues Mitglied erganzt, nachdem
Gerd Mager turnusgemaR seine Aufsichtsratsposition niedergelegt hatte. Der NanoFocus-Aufsichtsrat besteht damit
weiterhin aus drei Mitgliedern.

NanoFocus AG erhalt OHSAS 18001-Zertifikat

NanoFocus, Entwickler und Produzent von optischen 3D-Messsystemen und Software zur Charakterisierung von
technischen Oberflachen, erflllt mit seinen Maflinahmen zur Gewahrleistung der Arbeitssicherheit und des Gesund-
heitsschutzes die Anforderungen der Occupational Health and Safety Assessment Series (OHSAS 18001). Die
Zertifizierung des Arbeitsschutzmanagementsystems erfolgte durch den TUV Rheinland.

OHSAS 18001 ist ein internationales System flr Arbeitsschutz und Sicherheit mit dem Ziel, betriebliche Unfall- und
Gesundheitsrisiken von Angestellten, Kunden und Besuchern zu minimieren. Anerkannt in mehr als 80 Landern, ist
OHSAS 18001 eines der bekanntesten Managementsysteme fiir den Arbeitsschutz.
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Il. Ertragslage

Umsatzentwicklung
Die Geschaftsentwicklung ist insgesamt ginstig verlaufen. Die Umsatzerldse stiegen im Geschaftsjahr 2012 von
8.222 TEUR um 8,7 % auf 8.939 TEUR.

Umsatzverteilung nach Produktlinien

TEUR % absolut % TEUR %
psurf 4.407 49 1.135 34,7 3.272 40
Service, Software, Ersatzteile, Wartung 1.315 15 -65 -4,7 1.380 17
OEM 1.078 12 145 15,5 933 1
usprint 717 8 -139 -16,2 856 10
uscan 625 7 -68 -9,8 693 9
Sonstige Dienstleistungen 584 7 -386 -39,8 970 12
Systemvermietung 213 2 95 80,5 118 1

8.939 100 8.222 100

Die Umsaétze sind im Jahr 2012 erneut gestiegen. Der Dienstleistungsbereich liegt bei einem Umsatzanteil von
insgesamt 24 % (Vorjahr: 30 %). Dieser umfasst die Auslieferung, Wartung und Aufriistung von Soft- und Hardware
sowie Vermietungen, Schulungen und Auftragsmessungen.

Der Umsatzanteil der Produktlinie psurf konnte in 2012 durch die positive Entwicklung im Automobilbereich ausgebaut
und im Vergleich zu 2011 um ca. 35 % gesteigert werden. Der Bereich Service erzielte weiterhin hohe Umsétze, die
allerdings um ca. 5 % unter dem Vorjahresergebnis lagen. Mit einer Zuwachsrate von ca. 16 % ist der Bereich OEM
als konstanter Umsatzfaktor weiter ausgebaut worden. Die Produktlinien usprint und pscan verzeichnen mit EinbuRen
von 16 % bzw. 10 % geringere Umsétze als in 2011.



Umsatzverteilung nach Regionen

m Veranderung 201

TEUR % absolut % TEUR %

Deutschland 4.216 47 420 M 3.796 46
Nord-/Slidamerika 2.027 23 576 40 1.451 18
Asien 1.385 15 -268 -16 1.653 20
Europa (aufRer Deutschland) 1.311 15; -1 -1 1.322 16
8.939 100 8.222 100

Nahezu die Hélfte des Gesamtumsatzes wird in Deutschland realisiert. Durch einen deutlichen Anstieg des Umsatzes
vorwiegend in den USA und Kanada bei gleichzeitiger Stagnation in Asien hat sich das Umsatzverhéltnis in 2012 zu-

gunsten Nord- und Stidamerikas verschoben.

Umsatzverteilung nach Branchen

m Veranderung 201

TEUR % absolut % TEUR %

Automobilindustrie 2.168 32 704 48 1.464 26
Materialwissenschaft 1.232 18 466 61 766 13
Fingerprint/Public Safety 938 14 49 889 16
Elektronik 855 12 30 4 825 14
Medizintechnik/ MEMS 554 8 554 0 0
Maschinen/Werkzeuge 508 7 -296 -37 804 14
Chemie, Papier, Keramik, Kunststoffe 400 6 260 186 140 2
Solar 172 8 -695 -80 867 15
*6.827 100 **5.755 100

* gemessen am Umsatz mit Systemverkauf ohne DL — hier 6.827 TEUR
** gemessen am Umsatz mit Systemverkauf ohne DL - hier 5.755 TEUR

NanoFocus ist nicht wesentlich von einer Branche abhangig. Durch den Verkauf in unterschiedliche Industriebereiche
wird das Risikoprofil des Umsatzes gestreut. Die Verschiebung der Branchenanteile ist abhéngig von den konjunkturellen

Entwicklungen und der Gewichtung von Forschung und Produktion innerhalb der jeweiligen Bereiche.
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Mit 32 % Anteil war der Automobilbereich auch in 2012 die umsatzstarkste Branche. NanoFocus konnte seine
bestehenden Geschéaftsbeziehungen zu fihrenden Herstellern festigen und weiterhin ausbauen. Damit konnte der
Umsatzanteil um 48 % erhoht werden.

Nach dem Umsatzeinbruch in 2011 durch signifikante Kirzungen der Fordermittel fir Institute ist der Verkauf im
Bereich der Materialwissenschaften in 2012 erwartungsgemaf$ auf das Niveau der Vorjahre angestiegen.

Der Bereich Fingerprint/Public Safety lieferte in 2012 dank der langjahrigen Kundenbeziehungen konstante Umsétze.
Durch etablierte Kundenbeziehungen lieferte die Elektronikbranche gleich bleibende Umsétze.

Im Bereich Medizintechnik konnte NanoFocus sich in 2012 erfolgreich am Absatzmarkt platzieren. Weitere Entwick-
lungsprojekte sind ab 2014 fir den Systemverkauf umsatzrelevant.

Im Maschinenbau verzeichnete NanoFocus ein Umsatzminus von 37 %. Dieser Rickgang ist im Wesentlichen auf
Projektverschiebungen durch Kunden zurlickzufihren.

Der Umsatzin den Branchen Chemie, Papier, Keramik, Kunststoffe istum 260 TEUR angestiegen. Dies ist maf3geblich
auf ein deutliches Absatzplus im Bereich der Druckindustrie zurlickzufiihren.

In der Solarbranche ist der Umsatz erwartungsgemal sehr stark zurlckgegangen, da die Krise in dieser Branche
weiter anhalt.

Umsatzverteilung nach Geschaftssegmenten

TEUR % absolut % TEUR %
Dienstleistungen 2112 24 -3565 -14 2.467 30
Modular 1.888 21 78 4 1.810 22
Standard 1.818 20 -81 -4 1.899 23
Business Solution 1.699 19 639 60 1.060 13
Integration 1.422 16 436 44 986 12

8.939 100 8.222 100
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Im Segment der Dienstleistungen musste NanoFocus durch den Riickgang des Umsatzes bei Kundenentwicklungen
ein Minus von 14 % verzeichnen. Mit der Wiederaufnahme und Weiterfiihrung von Investitionen in die industrielle
Messtechnik gewinnen die von NanoFocus als Innovationstreiber angebotenen Business Solutions weiterhin
eine starkere Bedeutung. Insbesondere durch weitere Investitionen der Automobilbranche konnten zum Teil hohe

Umsatzzuwéchse in den Segmenten Modular und Business Solution erzielt werden.

Das Segment Integration konnte in 2012 durch die Akquise neuer Kunden sowie den Ausbau der bestehenden

Kundenbeziehungen einen Umsatzzuwachs um 44 % erzielen.

Umsatz pro Mitarbeiter

Der Umsatz pro Mitarbeiter ist, bezogen auf durchschnittlich 61 Vollbeschaftigte, mit 147 TEUR leicht gestiegen.

Im Vorjahr wurden bei durchschnittlich 58 Vollbeschaftigten 142 TEUR Umsatz pro Mitarbeiter erzielt.

Ergebnisentwicklung*

TEUR
Umsatzerlose 8.939
Gesamtleistung 9.033
Rohertrag 6.299
Personalaufwand 3.897
Sonstige betriebliche Aufwendungen 2.262
EBITDA 945
Abschreibungen** 679
Finanzergebnis -80
Steuerergebnis -37
Ergebnis 149

* Ausgewdhlte Werte der Gewinn- und Verlustrechnung.

** Die Abschreibungen enthalten als Hauptbestandteil die jahrliche Goodwill-Abschreibung nach HGB in Hohe von 349 TEUR.

Veranderung 2011

% absolut TEUR

9 717 8.222

2 179 8.854

10 559 5.740
13 451 3.446
-3 -64 2.326

9 75 870

4 29 650

k. A. 26 -106
k. A. 15 -52
k. A. 87 62

41



Die Gesamtleistung, die sich aus Umsatz, Bestandserhohungen und sonstigen betrieblichen Ertrdgen zusammensetzt,
ist von 8.854 TEUR auf 9.033 TEUR gestiegen. Die NanoFocus AG verzeichnete hier einen leichten Anstieg von
rund 2 %. Die aktivierten Eigenleistungen betragen 616 TEUR. Diese setzen sich zusammen aus Eigenleistungen
far Entwicklungsprojekte in Hohe von 553 TEUR und die Aktivierung von Demosystemen in Hohe von 63 TEUR. Die
Bestandsveranderungen reduzierten sich aufgrund des starken Jahresendgeschafts im Vergleich zum Vorjahreszeit-
raum um 428 TEUR. Die sonstigen betrieblichen Ertrage, die Uberwiegend Erlése aus Forderprojekten beinhalten,
reduzierten sich um 109 TEUR.

Nach Abzug der Materialaufwendungen in Héhe von 2.545 TEUR erhohte sich der Rohertrag analog zu den Umsat-
zerlésen um 559 TEUR bzw. 10 %.

Auf der Kostenseite erhohten sich die Personalaufwendungen aufgrund von Neueinstellungen um 13 %. Die sonstigen
betrieblichen Aufwendungen wurden vor allem infolge geringerer Werbe-und Messekosten um 3 % erwartungsgemar
reduziert.

Das EBITDA verbesserte sich aufgrund von Investitionen in die Vertriebs- und Personalstruktur lediglich moderat um
75 TEUR im Vergleich zum Vorjahr. Das Steuerergebnis beinhaltet im Wesentlichen die Verdnderung aus aktiven und
passiven latenten Steuern. AbzUglich der Abschreibungen des Finanz- und Steuerergebnisses wird mit 149 TEUR ein
um 87 TEUR hoheres Jahresergebnis im Vergleich zum Vorjahr ausgewiesen.

Auftragsentwicklung

m Veranderung 201

TEUR % absolut TEUR
Auftragseingang 2012 8.792 4 338 8.454
Auftragsbestand (zum Periodenende) 663 -40 -435 1.098

Der Auftragseingang konnte in 2012 um 4 % im Vergleich zum Vorjahr gesteigert werden. Der Auftragsbestand zum
31.12.2012 ist um 435 TEUR geringer als im Vorjahr.
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Ill. Vermogens- und Finanzlage

m Veranderung 2011

TEUR % absolut TEUR
Anlagevermogen 3.579 5 174 3.405
Immaterielle Vermdgensgegensténde 2.965 7 183 2.782
Sachanlagen 473 -5 -25 498
Finanzanlagen 141 13 16 125
Umlaufvermégen 7.871 -3 -254 8.125
Vorrate 2.5694 -3 -93 2.687
Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande 3.429 7 239 3.190
Liquide Mittel 1.848 -18 -400 2.248
Eigenkapital 9.948 8 723 9.225
Fremdkapital 3.260 -16 -5699 3.859
Verbindlichkeiten 2.380 -27 -883 3.263

Das Anlagevermogen ist im Vergleich zum Vorjahr um 5% gestiegen. Im Wesentlichen ist dies auf um 573 TEUR
hohere selbst geschaffene immaterielle Vermdgensgegenstdnde zurlckzufihren. Die planmaRige Abschreibung des
Geschéfts- und Firmenwerts (Goodwill) reduziert das Anlagevermégen um 349 TEUR.

Die Forderungen haben sich analog zum Umsatzanstieg entwickelt und liegen stichtagsbedingt deutlich héher als im
Jahresmittel. Die Eigenkapitalquote ist auf 75 % gestiegen. Die Verbindlichkeiten haben sich merklich um 883 TEUR
reduziert, wobei die Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten durch planméafRige Tilgung der Bankdarlehen mit
482 TEUR den groften Stellenwert einnahmen. Dementsprechend sind die liquiden Mittel um 400 TEUR gesunken.



Entwicklung des Cashflows und der liquiden Mittel

Cashflow m Veranderung 201

TEUR absolut TEUR
Finanzmittelbestand am Anfang der Periode 2.185 -982 3.167
Cashflow aus Umsatztétigkeit 864 146 718
Cashflow aus laufender Geschéftstéatigkeit 431 -2 433
Cashflow aus der Investitionstatigkeit -853 30 -883
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 85 617 -532
Finanzmittelbestand am Ende der Periode 1.848 -337 2.185

Der Cashflow aus Umsatztatigkeit hat sich aufgrund der positiven Entwicklung des Ergebnisses und konstanter
Abschreibungen um 146 TEUR verbessert. Der Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit bewegt sich durch ein
hoéheres Forderungsniveau und einen niedrigeren Stand der Verbindlichkeiten auf dem Niveau des Vorjahres. Der
Cashflow aus der Investitionstatigkeit beinhaltet insbesondere die Aktivierung der Entwicklungsprojekte in Hohe von
638 TEUR. Die Investitionen liegen auf dem Niveau des Vorjahres. In 2012 wurde eine Kapitalerhéhung in Héhe von
575 TEUR durchgefuhrt. Dem gegeniiber standen Auszahlungen aus der Tilgung von Darlehen und Finanzierungsleasing
in Hohe von 489 TEUR.

Zusammenfassend lasst sich festhalten:

» Der Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit ist mit 431 TEUR positiv.

» Die Investitionstéatigkeit lag plangemafs bei 853 TEUR auf Vorjahresniveau.

» Die Verschuldung wurde durch planmaRige Tilgung von Verbindlichkeiten gesenkt.

Finanzierungsmaf3nahmen und -vorhaben

Die Abwicklungsfinanzierung der Tagesproduktion erfolgt aus eigenen Mitteln und bestehenden Kreditlinien, teils
durch Vorauszahlungen und Anzahlungen. Etwaige betragsmaRig und zeitlich befristete Anzahlungsbirgschaften
wurden durch Bankbirgschaften (Avale) hinterlegt.

Die NanoFocus AG plant auch weiterhin, die Finanzierungsstruktur fir ein weiteres Wachstum auszubauen. Aktuell
stehen FremdkapitalmaRnahmen im Fokus.



Fur strategische Maflinahmen zum Ausbau der Geschaftsbereiche Automobil und Medizintechnik sind auch Eigen-
kapitalmalinahmen im Laufe des Jahres 2013 denkbar.

Forderungsausfélle sind im Geschaftsjahr 2012 wie bereits in der Vergangenheit nicht aufgetreten und werden auch
aufgrund bisheriger Erfahrungen kiinftig nur eingeschréankt erwartet.

Investitionen

Investitionen wurden im Rahmen der Unternehmensplanung planmaéfig durchgeflihrt. Schwerpunkte bildeten Investi-
tionen in die Entwicklung neuer, marktnaher Produktfamilien. Bei der Aktivierungshéhe von rund 638 TEUR haben die
internen Personalleistungen mit 5563 TEUR den groRten Anteil. In die Infrastruktur wurden zum einen rund 136 TEUR
in Betriebs- und Geschaftsausstattung sowie technische Anlagen investiert und zum anderen rund 16 TEUR flr das
Stammkapital der neuen Asienniederlassung NanoFocus Pte. Ltd. bereitgestellt.

Innovations- und Entwicklungsleistung

Im Geschéftsjahr 2012 investierte NanoFocus gezielt in den Ausbau der Entwicklungsleistung. Der Anstieg der
Aufwendungen erhéhte sich in Anlehnung an den Umsatzzuwachs.

Entwicklungskennzahlen m Veranderung 201

TEUR % absolut TEUR
Entwicklungsinvestitionen und -aufwendungen 1.613 5,4 83 1.530
Entwicklungsintensitat (Aufwand in Relation 18.0% 0,6 PP 18,6 %
zum Umsatz)
Durchschnittliche Zahl der Entwicklungsmitarbeiter 20 ma 2 18
o ; . IS
Durchschnittliche Entwicklungsmitarbeiter in % 32.8% +1.8 PP 31.0%

(Basis: durchschnittliche Zahl der Arbeitnehmer)

Es wurden weitere Aktivitaten im Bereich der optischen 3D-Sensorentwicklung durchgefihrt. Dabei wurden Folge-
investitionen flir die Performancesteigerung der usprint-Produktlinie getétigt. NanoFocus wird weiterhin zunehmend
als Entwicklungsdienstleister von namhaften GroBunternehmen beauftragt.
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Sonstige Darstellung

Mitarbeiter
Die NanoFocus AG beschaftigt 67 Voll- und Teilzeitkrafte sowie drei Vorstandsmitglieder. Weiterhin sind drei Diplo-
manden und Praktikanten beschaftigt. In Summe sind dies 73 Mitarbeiter (Stand: 31.12.2012).

Interne Organisation und Entscheidungsfindung

Die Aufbau- und Ablauforganisation von NanoFocus ist auf der Grundlage einer Projekt-Matrixorganisation konzi-
piert. Die routineméaRig anfallenden Aufgaben werden im Rahmen einer Linienorganisation durchgefiihrt, komplexe
Projektaufgaben werden durch abteilungsiibergreifende Teams bearbeitet. Der Vorstand fihrt die Geschafte im
Rahmen einer Geschéftsordnung, die eine Einbindung und Zustimmung des Aufsichtsrats bei aulRergewdhnlichen
Geschaftsvorfallen vorsieht. Im Berichtszeitraum handelte der Aufsichtsrat gemaf seiner Geschaftsordnung, die im
Einklang mit den Vorgaben des Corporate-Governance-Kodex steht. Den Erfillungsgrad der Corporate-Governance-
Richtlinien verdffentlicht NanoFocus freiwillig auf der Unternehmenswebsite.

Vier Funktionsbereiche und ein Stab werden vom dreikdpfigen Vorstand gefihrt und sind als Linienorganisation
mit eindeutiger Aufgabenbeschreibung und funktionaler Einbindung mit Uber- und Unterstellungen aufgebaut. Die
Aufgaben des Tagesgeschafts sind in Form von Stellenbeschreibungen niedergelegt.

Wichtige Beschlisse werden im Rahmen der regelmaRigen Aufsichtsratssitzungen und der Vorstandssitzungen
gefasst. Der Aufsichtsrat besteht aus drei festen Mitgliedern und einem Ersatzmitglied.

Strategische Projekte und Business Development werden in flexiblen Teamstrukturen mit unabhéngiger Weisungs-
befugnis organisiert.



IV.1 Risikomanagementsystem

Die NanoFocus AG ist ein international tatiges Technologieunternehmen und ist damit einer Vielzahl von Risiken
ausgesetzt. Der Vorstand und die Mitarbeiter der NanoFocus AG sind sich bewusst, dass unternehmensbezogene
Risiken und Chancen systematisch erfasst und beobachtet werden missen. Eine kontinuierliche Risikoabschétzung
ist seit Grindung des Unternehmens fester Bestandteil des Geschéftsfiihrungsprozesses von NanoFocus, um das
sich laufend dndernde Marktumfeld zu analysieren und Anpassungen der Geschaftsprozesse zu gewahrleisten.
Nach § 91 Abs. 2 AktG ist NanoFocus verpflichtet, ein Uberwachungssystem einzurichten, mit dem Risiken, die den
Fortbestand der Gesellschaft gefdhrden kénnen, friih erkannt werden.

IV.1.1 Ziele des Risikomanagements
Ziele des Risikomanagements sind es, wesentliche Risiken friihzeitig zu erkennen und notwendige Malinahmen
einzuleiten.

Die Risiken werden hinsichtlich der Eintrittswahrscheinlichkeit und der Hohe identifiziert und bewertet. Es werden
notwendige MaRRnahmen zur Vermeidung bzw. Absicherung entwickelt oder das Restrisiko akzeptiert.

IV.1.2 Aufbau des Risikomanagementsystems
In das Risikomanagement werden der Vorstand, die Abteilungsleiter, alle Mitarbeiter sowie als Kontrollorgan der
Aufsichtsrat einbezogen.

Das Risikomanagement erfolgt durch regelmaRige Uberwachung der identifizierten Risiken, erganzt durch laufende
Beobachtung relevanter Entwicklungen zur |dentifikation von neuen Risiken sowie durch punktuelle Risikoanalysen.

Die systematische Verfolgung der Risikoentwicklung und Berichterstattung erfolgt in folgenden Controlling- und
Berichtsinstrumenten:

v

definierte Checklisten fir internes Reporting

monatliches Controlling (insbesondere Vertriebsrisiken, finanzielle Risiken, IT-Risiken),
gegebenenfalls auch in kirzeren Intervallen

monatliche Abteilungsleitersitzung

» gquartalsmaRige Arbeitssicherheitssitzung

v

v
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» externe Kommunikation (Lagebericht, Wertpapierprospekt, Reporting (Halbjahresbericht,
Geschaftsbericht), Prasentationen, Corporate News)
» fortlaufende Verfolgung von relevanten Branchenberichten als Frihindikatoren und Benchmarks
(VDMA, SPECTARIS, ZVEI, Konjunkturberichte, Berichte tber Trendmarkte)
» jahrlicher Versicherungscheck — ergdnzt um mandatierte externe Beratung
» ISO 9001 Audits seit 2011; OHSAS 18001 Audits zur Arbeitssicherheit seit 2012; Planung und Vorbereitung:
Zur Vereinfachung der Warenausfuhr wird der zollrechtliche Status ,Ermachtigter Ausfihrer”
flr 2013 angestrebt.
» gemeinschaftliche Vertretungsberechtigung im Vorstand (Vier-Augen-Prinzip)

Die Uberwachung der Risiken durch Informationen von Mitarbeitern erfolgt durch Interviews und interne regelmafige
Besprechungen in folgenden Gremien und mit den aufgeflihrten Kommunikationsmitteln:

» interner Newsletter

» Vorstandssitzungen

» monatliche Abteilungsleitersitzungen

» vierteljahrliche interne Betriebsversammlung

» jahrliche Unternehmensplanung

» jahrliche Mitarbeitergesprache

» technische Beratung durch den wissenschaftlichen Beirat

» Versammlungen zu aktuellen unternehmenskritischen Themen

Die Risiken werden in den genannten Sitzungen des Vorstands mit den Fachbereichsleitern sowie den anderen genannten
Gremien erortert und beobachtet. Neben diesen regelméaligen Terminen sind die einzelnen Vorstandsmitglieder sowie
die Fachbereichsleiter verpflichtet, dem Vorstand im Bedarfsfall ad hoc tber risikobehaftete Entwicklungen zu berichten.

Alle Mitarbeiter sind unter anderem durch den Newsletter sensibilisiert, Uber die wesentlichen Entwicklungen in ihren
Abteilungen sowie daraus resultierende Risiken regelmafig zu berichten.

Die punktuelle Untersuchung von Risiken erfolgt durch externe Gutachten und Prifungen durch Dritte, z. B. Due-
Diligence-Prifungen im Rahmen von Finanztransaktionen, technische Gutachten, Industrie- und Analystenresearches,
Personal- und Fihrungsaudits und juristische Gutachten und Prifungen. Diese sind beim Vorstand verflgbar. Der
Aufsichtsrat erhalt monatlich eine Ubersicht tber die wesentlichen finanziellen Kennzahlen sowie im Bedarfsfall
explizite Informationen zu Risiken oder Kennzahlen.



V.2 Risikoinventur

Die Identifikation und Verfolgung der vom Vorstand oder Aufsichtsrat der NanoFocus AG als wesentlich angesehenen
Risiken erfolgt in einer Risikoinventur und wird laufend Gberwacht. Die bisher ausfuhrlichste Risikoinventur fand im
Zusammenhang mit der Wertpapierprospekterstellung im August 2006 statt. Die dort aufgelisteten Risiken sowie
deren Bewertung bilden die Grundlage des aktuellen Risikomanagements. Zuvor erfolgte Risikomanagementprozesse
und -dokumentationen sind in diese Risikoinventur eingeflossen. Im Rahmen der Unternehmensplanung 2013 wurde
die Risikoinventur erneut durchgeflhrt.

Beurteilung der wesentlichen Risiken der Gesellschaft
NanoFocus hat in der Risikomatrix folgende aktuelle und mégliche wesentliche Risiken fir das Unternehmen ermittelt:

» Risiken aus der Unternehmenstatigkeit: potenzieller Umsatzausfall, Geschaftsmodell

» Finanzielle Risiken aus den Investitionen in Vertriebstatigkeit

» Finanzierungsrisiko: Liquiditat und Kosten

» Marktrisiko: Investitionsverhalten der Kunden

» Technologierisiko: Innovative Techniktrends werden nicht erkannt, Produkte kdnnten technisch
nicht mehr zeitgeman sein

Beschreibung moglicher Risikointerdependenzen

Kunden verstarken und verzégern oft ihre Investitionsausgaben oder versuchen, reaktiv auf verdnderte Geschaftsum-
felder oder Markte, Bestellungen zu stornieren oder zu verschieben. Denkbar ist auch eine vollstdndige Aufgabe der
Investitionsabsicht. Dies kann zu Umsatzriickgdngen und damit verbundenen Liquiditatsproblemen bei NanoFocus
flhren. Durch erhohte Vertriebstatigkeit, den Ausbau des Vertriebsnetzes, neue Kampagnen, innovative Produkte
und neue Zielmérkte versucht der Vertrieb, potenziellen Umsatzeinbuf3en aktiv entgegenzuwirken.

Zur Starkung der Liquiditat hat der Vorstand bereits in der Vergangenheit umfangreiche MaRnahmen ergriffen und
Moglichkeiten der Liquiditdtsbeschaffung identifiziert, evaluiert und weiter vorbereitet.

Daneben haben im Geschaftsjahr 2012 Férderprojekte das Grundgeschaft stabilisiert.
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Bestandsgefahrdende Risiken

Bestandsgefdahrdende Risiken kénnen im Nachgang der weltweiten Wirtschaftskrise weiterhin auftreten. Zwar haben
sich insbesondere die Kennzahlen der Produktion deutlich erholt, allerdings sind die Investitionsbudgets noch nicht
vollstandig zurlick. Wir sehen aktuell eine weitere Erholung, die aber jederzeit durch globale wirtschaftliche und
geopolitische Ereignisse verzogert oder unterbrochen werden kann.

Wenn sich Auftragseingange verzogern, minimieren oder gar ganz ausfallen, kénnen sich die fehlenden Umsatzerlése
und die damit zusammenhangenden Liquiditatsstrome im unglinstigsten Fall so stark verringern, dass eine Bestands-
gefahrdung des Unternehmens auftreten kann. Eine Bestandsgefahrdung des Unternehmens wird allerdings auf Basis
der aktuellen Auftragslage als unwahrscheinlich eingeschétzt.

IV.3 Chancen

Technologische Marktftiihrung

NanoFocus ist in einem Zukunftsmarkt mit groRem Potenzial und Gberproportionalem Wachstum gut positioniert und
technologisch fiihrend. Bei der beriihrungslosen 3D-Oberflachenanalyse zahlt das Unternehmen zu den innovativsten
Ausristern weltweit. Es gibt durch die technologische Komplexitédt hohe Markteintrittsbarrieren fiir andere Unterneh-
men. Neue Produkte bzw. Produktfamilien, die intern in Entwicklung sind, bestatigen die technische Fihrungsrolle
im Bereich konfokaler und berlhrungsloser industrieller Messtechnik.

GroRer Kundenstamm und umfangreiches Partnernetzwerk

Durch weltweit mehr als 750 verkaufte Systeme und eine Marktprdasenz von Uber 17 Jahren ist ein stabiler und
groRer Kundenstamm entstanden. Im Laufe der Zeit hat NanoFocus zudem ein umfangreiches Partnernetzwerk mit
flhrenden Institutionen, Verbéanden und Experten aus Forschung und Industrie aufgebaut. Durch die Nutzung der
guten Netzwerkmdglichkeiten mit Industrie und Forschungsinstituten wird der Wissenstransfer in das Unternehmen
Uberproportional erhoht.

Gutes Markenimage — hohes Vertrauen

Die Aufnahme der Aktienkursnotierung der NanoFocus AG im Entry Standard der Frankfurter Wertpapierborse im Jahr
2005, Prasentationen im In- und Ausland sowie Messeteilnahmen haben den Bekanntheitsgrad des Unternehmens
weiter gesteigert. Die NanoFocus AG verfligt Uber ein aufserordentlich innovatives Markenimage. Die Chancen auf
Verkaufe und Geschéftsanbahnungen ohne direkte Vertriebsaktivitdten sind damit vorhanden. Hierdurch kann das
Grundgeschaft fiir NanoFocus stabilisiert werden.



Grol3e Branchenstreuung — indirekter Vertrieb

Durch die fragmentierten Absatz- und Beschaffungsmarkte kann NanoFocus mit branchenerfahrenen Partnern eine
Vielzahl von Nischenmarkten und Spezialbranchen besetzen. In wirtschaftlich schwierigen Zeiten kann dies umsatz-
stabilisierend und existenzsichernd sein.

Finanzierungsmoglichkeiten durch Listing der Aktie
Durch die Einbeziehung in den Bérsenhandel wurden die Voraussetzungen fir weitere Finanzierungsmaoglichkeiten
geschaffen. NanoFocus hat dadurch die Chance auf eine bankenunabhéngige und grofdvolumigere Eigenkapitalfinanzierung.

Zudem kann im Rahmen von Mergers & Acquisitions die eigene Aktie als Akquisewahrung eingesetzt werden. Damit
besteht eine fortlaufende Option auf anorganisches Wachstum.

Leistungssteigerung durch Nanotechnologie
Der Trend zur Miniaturisierung ist mittlerweile industriell motiviert. Industrielle Wertsteigerungen finden zunehmend
in mikro- und nanoskaligen Messbereichen statt.

Nutzung der Trendmarkte

Die GroRindustrie hat die Zielmérkte von NanoFocus als Schlissel fir die Effizienz- und Leistungssteigerung identifiziert.
Dadurch bestehen gute Mdglichkeiten, mit namhaften internationalen Unternehmen zusammenzuarbeiten. Hinzu
kommt, dass die internationale Férderlandschaft fiir Nanotechnologie und Optoelektronik mit den Wachstumsthemen
Cleantech/Effizienz, Solar-/Halbleitertechnik und Medizintechnik hervorragend ist und kurz- bis mittelfristig weiter
genutzt werden kann.

100%-Qualitatsbewusstsein in der produzierenden Industrie

Die Trends zur Miniaturisierung, zu mehr Hightech-Entwicklungen und zur vollstandigen Qualitatskontrolle sind gute
Voraussetzungen, um NanoFocus-Produkte international zu verkaufen. Ebenfalls begiinstigend wirken sich die stark
gestiegenen Produktionsanspriche in der Ein- und Ausgangskontrolle aus.

Forderliche gesetzliche Rahmenbedingungen

Das zunehmende internationale Sicherheitsbewusstsein und die damit einhergehenden gesetzlichen Verscharfungen
schaffen ideale wirtschaftliche Grundvoraussetzungen fir einen Uberproportionalen Systemabsatz im Bereich der
.Fingerprint/Public Safety”-Technologien. Die steigenden Ansprliche an optische 3D-Technologien weltweit kommen
NanoFocus zugute.
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Trotz einer moglicherweise konjunkturellen Volatilitdét gehen wir erneut von einem Wachstumsjahr 2013 aus. Eine gute
Voraussetzung daflr liefern technologische Entwicklungen, die ab dem laufenden Geschéftsjahr platziert werden sollen.

Zahlreiche internationale vertriebliche Aktivitdten mit ausgewiesenen Experten und Technologiepartnern, potenzielle
vertriebsunterstlitzende Mafinahmen sowie insbesondere GroRprojekte bei Key Accounts sind die Basis fur die
positive Prognose 2013: Wir planen ein zweistelliges Umsatzwachstum auf ca. 10 Mio. EUR. Der Gewinn pro Aktie
(EPS) wird bei ca. 0,11 EUR geplant; fir das Jahresergebnis bedeutet dies eine Gewinnerwartung von ca. 345 TEUR.
Die NanoFocus AG wird sich auf der Produktseite schwerpunktmaRig den technisch-individuellen Messsystemen auf
hochstem industriellem Niveau widmen. Internationale Auszeichnungen wie der Gewinn des MEDTEC-Awards im Mérz
2012 sowie die Nominierung fir den Preis 2013 des Zentralen Innovationsprogramms Mittelstand (ZIM) (Nachtragsbericht)
unterstreichen dies. Neben dem Halbleitermarkt ist der Automobilbereich ein ausgezeichneter Innovationsmotor. Diese
Innovationen flieRen in die fir NanoFocus relevanten Produktentwicklungen ein. Zuséatzlich bestehen im Medizinsektor
erfolgreiche und etablierte Partnerschaften, die in den Folgegeschaftsjahren erhebliche Umsatzimpulse liefern werden.

Die NanoFocus AG geht in der Unternehmensplanung von einem nachhaltigen, Uberproportionalen quantitativen
und qualitativen Wachstum im kurz-, mittel- und langfristigen Zeithorizont aus, wobei die nachfolgend aufgefihrten
Randbedingungen und Annahmen als Prognosegrundlage dienen.

Existenzgefahrdende Risiken werden unter Voraussetzung weiterer vorbereiteter Finanzierungsmaglichkeiten derzeit
nicht gesehen. Es bestehen allerdings die Risiken im Rahmen der normalen Geschéftstatigkeit. Sollten beispielsweise
die antizipierten Parameter der Gesamtwirtschaft oder Einzelbranchen nicht eintreten, kann die daraus resultierende
Investitionsneigung nachlassen und den erwarteten Umsatz sowie die Kapitalzufuhr einschranken.

Im Geschaftsjahr 2013 bestehen insbesondere Risiken durch das héhere Working Capital, welches fir das weitere
Umsatzwachstum bendtigt wird. Dem aktuell noch schwierig einzuschatzenden Investitionsgltermarkt und den aktuell
standig schwankenden volks- und finanzwirtschaftlichen Bedingungen begegnet NanoFocus weiterhin mit einer
differenzierten Betrachtung in drei Szenarien (Real, Worst und Best Case). NanoFocus wird zeitnah auf Anderungen
reagieren, wenn sich die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen verschlechtern und Einfluss auf die Geschaftsent-
wicklung nehmen sollten. Parallel werden auch kostenbewusst Moglichkeiten zur Aufstockung von Personal- oder
Produktionskapazitaten evaluiert. Die Controlling-Instrumente sind sowohl personell als auch strukturell etabliert und
werden entsprechend weiter intensiviert, um sehr zeitnah Gegenmalinahmen ergreifen zu kénnen.
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Bestehende Risiken durch neue technologische Entwicklungen, die das ganze Produktportfolio gefdhrden, werden als
gering erachtet, da NanoFocus stets mit fiihrenden wissenschaftlichen Instituten und innovativen Industriepartnern
weltweit agiert und damit technologisch am Puls der Zeit bleibt. Beschaffungsrisiken werden durch mehrere Lieferanten
flr kritische Bauteile bzw. mogliche Eigenentwicklung und Fertigung begrenzt. Die Fertigung von gréReren Auftragen
ist mit der geschaffenen Struktur gut moglich. Dezentrale Auftragsvergaben kénnen die Risiken abmildern. In der
Mikrobetrachtung stellt sich dies wie folgt dar:

1) Personalentwicklung

» Gewinnung neuer Mitarbeiter 2012/2013; attraktiver Arbeitgeber fir qualifiziertes Personal

» interdisziplindres Team flr Innovationen

» Auszeichnung als , Fair Company” (Handelsblatt)

» Erfolgreiche Teilnahme am Forderprojekt GEMINA (Work-Life-Balance) und innerbetriebliche
Umsetzung der Inhalte als Nachfolgeprojekt des Forderprojektes Diversity (Altersmix)

» Schulung und Weiterbildung von Mitarbeitern

2) Produkte

» Innovative und patentierte Produkte

» strategische Ausrichtung in Wachstumsbranchen: Medizintechnik- und Automotive-Innovationen
flr internationale Marktflhrer

» Weiterentwicklung der psprint-Produktionsmesstechnik

» Auszeichnungen: MEDTEC-Award, Nominierung flr den Preis 2013 des Zentralen Innovationsprogramms
Mittelstand (ZIM) (Nachtragsbericht)

3) Kundenstamm

» Uber 750 Systeme platziert bei mehr als 550 Kunden weltweit

» Mehrfachverkaufe und Schlisselanwender

» Tendenz des Kunden, NanoFocus in die produktionsnahe Bedarfs- und Werksplanung zu integrieren

4) Finanzbasis
» Liquiditat/Finanzierung fir weiteres Wachstum vorhanden
» Borsenlisting (alternative Finanzierungsmaglichkeiten)




5) Unternehmensorganisation

» Qualitdtsmanagementsystem nach DIN ISO 9001

» Arbeitsschutzmanagement nach OHSAS 18001 erstmalig in 2012 zertifiziert

» ERP-System und IT-Infrastruktur wurden weiter plangemaR ausgebaut

» Controlling- und Reportingstrukturen wurden in allen Unternehmensbereichen etabliert und fortgefihrt

Nach einem zurlickhaltenden Asiengeschaft in 2012 erwarten wir fir 2013 neue Impulse. Insbesondere der Bereich
Service/Applikation wird weiter forciert.

Auch fir das folgende Geschaftsjahr 2014 gehen wir erneut von einem Wachstumsjahr aus. Technische Entwicklungen
sind bis dahin entweder marktfahig oder technologisch weiterentwickelt und sollten NanoFocus zu einer grofReren
Wahrnehmung verhelfen. Insbesondere hervorzuheben sind dabei die Bereiche Automobil und Medizintechnik, in
denen entscheidende Innovationen marktreif sein werden und daher erhebliches Potenzial besitzen. Somit planen
wir beim Umsatz ein weiteres zweistelliges Wachstum bei einer weiteren Ergebnisverbesserung.

VI. Nachtragsbericht

Zum Jahresende 2012 wurde der Auftragsbestand nahezu vollsténdig abgearbeitet bzw. fakturiert. Dadurch liegt
der Umsatz im April 2013 entsprechend niedriger als im Vorjahr. Das Neugeschéft ist im Berichtsjahr 2013 erwar-
tungsgemaf gestartet. Der Auftragseingang zum Zeitpunkt der Erstellung (April 2013) entspricht dem Niveau des
Vorjahres. Zahlreiche GroRprojekte sind in Verhandlung und haben gute Umsatzchancen im zweiten Halbjahr. Auf-
tragsstornierungen sind derzeit nicht erkennbar. Wichtige Vertriebs-, Service- und Applikationsmitarbeiter konnten
zum Jahresanfang fur die weitere Wachstumsstrategie gewonnen werden. NanoFocus wurde fir den Preis 2013 des
Zentralen Innovationsprogramms Mittelstand (ZIM) nominiert.

VIIl. Forschung und Entwicklung

Der Bereich Forschung und Entwicklung (F&E) hat fir NanoFocus eine grundsétzliche und strategische Bedeutung.
Dies gilt insbesondere fir die eigene F&E-Abteilung, die dem Unternehmen die technologische Marktfiihrerschaft
und Wegbereiterfunktion auf Dauer garantiert. Die zielgerichtete Zusammenarbeit mit 6ffentlichen Institutionen und
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Schlusselkunden sichert den Zugriff auf neues Wissen und schafft Akzeptanz im Hinblick auf die wirtschaftliche
Verwertbarkeit der Ergebnisse.

Im Vordergrund der NanoFocus-F&E-Aktivitaten stehen Entwicklungen zur Leistungssteigerung der Produkte, zur
bedarfsgerechten Anwendung durch den Kunden sowie zur Kostenreduktion der Fertigung.

Die Aufwendungen im abgelaufenen Geschéftsjahr fur F&E liegen bei NanoFocus bezogen auf den Gesamtumsatz
(primar Personalkosten und Softwareentwicklungskosten) bei 18 %.

Die hundertprozentige Tochtergesellschaft NanoFocus, Inc. mit Sitz in Glen Allen/Virginia, USA wurde im Jahr
2005 gegriindet. Im Geschéftsjahr 2012 wurde ein positives Ergebnis von 5 TUSD erwirtschaftet.

In Ettlingen besteht seit dem Jahr 2001 eine Betriebsstéatte.

Die NanoFocus Materialtechnik GmbH verwaltet Rechte und ist operativ nur eingeschrankt tatig. Es besteht ein
exklusiver Lizenzvertrag mit der NanoFocus AG.

In 2012 wurde die hundertprozentige Tochter NanoFocus Pte. Ltd. mit Sitz in Singapur gegriindet.
Oberhausen, den 30.04.2013

NanoFocus AG
Der Vorstand

Jige Wk e b

Jiirgen Valentin Marcus Grigat Joachim Sorg




Dr. Hans Hermann Schreier Felix Krekel Ralf Terheyden
Vorsitzender des Aufsichtsrats Aufsichtsratsmitglied Y, \_ stellvertr. Aufsichtsratsvorsitzender




Sehr geehrte Aktionarinnen und Aktionare,

auf der konstituierenden Sitzungam 11.07.2012 2012 wurde der Aufsichtsrat der NanoFocus AG neu zusammengesetzt.
Plangemaf’ schied Herr Mager nach langjahriger Mitgliedschaft aus dem Aufsichtsrat aus. Flr seine gute Arbeit
mochten wir ihm unseren Dank aussprechen. Als neuer Aufsichtsratsvorsitzender wurde der Firmengrinder und
ehemalige Vorstandsvorsitzende Dr. Hans Hermann Schreier berufen, nach zweijahriger Cooling-off-Periode gemaR der
Corporate Governance Richtlinien. Als Stellvertreter fungiert der Wirtschaftspriifer Ralf Terheyden. Ebenfalls weiterhin
als Aufsichtsmitglieder tatig sind Felix Krekel, Geschaftsfihrer der Hanseatischen Immobilien Treuhand GmbH &
Co. KG, und als stellvertretendes Aufsichtsratsmitglied Prof. Dr.-Ing. Stefan Altmeyer von der Fachhochschule KoIn.

Der Aufsichtsrat der NanoFocus AG zeichnet sich durch hohe technische, unternehmerische und finanzrechtliche
Kompetenzen aus, durch die wir die verschiedenen Aspekte der strategischen und finanziellen Geschaftsflihrung
qualifiziert begleiten und kontrollieren kbnnen.

Der Aufsichtsrat der NanoFocus AG zeichnet sich durch hohe technische, unternehmerische und finanzrechtliche
Kompetenzen aus, durch die wir die verschiedenen Aspekte der strategischen und finanziellen Geschaftsflihrung
qualifiziert begleiten und kontrollieren kdnnen.

Fortfiihrung der bewahrten Aufsichtsratstatigkeit

Als neuer Aufsichtsratsvorsitzender mochte ich die gute Arbeit von Ralf Terheyden fortfiihren und Sie in diesem Jahr
Uber unsere Tatigkeiten und Aufgaben informieren. Die Schwerpunkte unserer Arbeit liegen sowohl in einer Uberwachung
und Aufsicht des Vorstands als auch in einer strategischen Beratung im Sinne von Chancennutzung und Risikovermeidung.

Aus diesem Grund fanden in 2012 unter anderem acht Aufsichtsratssitzungen statt, bei denen der Aufsichtsrat zu allen
Fragen der wirtschaftlichen und technischen Entwicklung informiert wurde. Hinzu kamen monatliche Controlling-Berichte,
durch welche wir jederzeit Gber die Lage des Unternehmens im Bilde waren. Neben diesen turnusmaRigen Informa-
tionen fand ein regelméfiger Austausch mit dem Vorstand statt, um die strategischen Unternehmensentwicklungen
zu erdrtern und wichtige Beschliisse mit dem Aufsichtsrat abzustimmen.

Die Corporate-Governance-
Erklarung kénnen Sie hier
nachlesen:
www.nanofocus.de/investor-
relations/corporate-governance/



Auf gutem Kurs flir qualitatives Wachstum

Auch in 2012 konnte die NanoFocus AG wieder ein Umsatzplus verzeichnen — eine Entwicklung, die der Aufsichtsrat
aufderordentlich positiv bewertet und fir die wir dem Vorstand und den Mitarbeitern grofse Anerkennung aussprechen.
Nach unveranderter Auffassung des Aufsichtsrats muss deshalb in den nachsten finf Jahren ein verstérkter Fokus
auf die Steigerung von Ertragslage und Gewinn gelegt werden.

Auf der einen Seite wurden hierfir vom Vorstand strategisch wichtige Weichen gestellt, deren Tragweite und positive
Wirkungen bereits spurbar sind. Der Fokus auf dem margentrachtigen Projektgeschaft zahlt ebenso zu diesem quali-
tativen Wachstumsprozess wie der Ausbau von Dienstleistungen und Service sowie die verstarkte Zusammenarbeit
mit grofen, namhaften Schlisselkunden in der Industrie.

Auf der anderen Seite liefert die Diversifizierung durch breit gestreute Anwendungsmaéglichkeiten in zahlreichen
Industriebranchen, von der Automobilherstellung bis zum Medizintechnikbereich, eine solide Absicherung lukrativer
Zukunftschancen. Dieser erfolgreiche Weg aus Projektgeschaft, Innovationsféhigkeit und einer hohen Anwendungsvielfalt
sollte mit Blick auf eine klare Gewinnsteigerung fortgesetzt werden.

Einstimmige Feststellung des Jahresabschlusses

Der Vorstand hat dem Aufsichtsrat den Jahresabschluss, den Lagebericht sowie den mit einem uneingeschrankten
Bestatigungsvermerk versehenen Prifungsbericht des Abschlussprifers vorgelegt. In der Sitzung vom 08.05.2013
hat der Aufsichtsrat den Jahresabschluss und den Lagebericht unter Einbeziehung des Prifungsberichts intensiv
diskutiert. Der den Prifungsbericht unterzeichnende Abschlussprifer hat dem Aufsichtsrat alle Auskinfte erteilt
und Fragen eingehend beantwortet. Einwendungen gegen den Jahresabschluss oder das Ergebnis der Prifung
hat der Aufsichtsrat nicht erhoben. Der Aufsichtsrat hat den vom Vorstand aufgestellten Jahresabschluss und den
Lagebericht einstimmig gebilligt.

Der Jahresabschluss wurde damit einstimmig gemaR § 172 AktG festgestellt.

In der turnusgemafRen Vertragsverhandlung hat der Aufsichtsrat den Vertrag mit dem Finanzvorstand Joachim Sorg
verlangert. Joachim Sorg genieRt das volle Vertrauen des Aufsichtsrats. Wir bedanken uns ausdrcklich fir die bisher
geleistete Arbeit. Die nachsten turnusgemalen Vertragsverhandlungen mit den beiden anderen Vorstandsmitgliedern
Jirgen Valentin und Marcus Grigat werden im Jahr 2014 durchgefihrt.



Bericht des Aufsichtsrats

Dank an Vorstand, Aktionare und Mitarbeiter

Der Aufsichtsrat dankt den Aktionarinnen und Aktionéren fur ihr Vertrauen in den Wachstumskurs der NanoFocus AG.
Neben dem Vorstand, der auch in 2012 mit Einsatz und grofiem personlichem Engagement ein Garant fir den
Unternehmenserfolg war, méchten wir ausdriicklich der gesamten Belegschaft der NanoFocus AG danken.

Nach unserer Uberzeugung ist die NanoFocus AG technologisch und strategisch auf dem richtigen Weg fiir weiteres
gewinntrachtiges Wachstum.
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Dr. Hans Hermann Schreier
Vorsitzender des Aufsichtsrats




Finanzkalender 2013

06.-08.05. 29.05. 06.06.

Deutsche Borse Frihjahrs- Veréffentlichung des Borse Minchen M:access,
konferenz, Frankfurt Geschaftsberichts 2012 Minchen

10.07. 30.08. 11.-13.11.
Hauptversammlung 2013, Veréffentlichung des Eigenkapitalforum,
Oberhausen Halbjahresberichts 2013 Frankfurt am Main
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